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Nyt on tosi kyseessa

Maanviljelijat ovat pddsseet ndkyvasti lehtien palstoille. Maa-
liskuun 11. pdivana suuri joukko viljelijoitd ympdri Suomea ko-
koontuiHelsingin Senaatintorille osoittamaan mieltdan. Mielen-
ilmaus oli ainakin padosin kohdistettu huonoon hallintoon ja
sen myota raskaaseen byrokratiaan.

Toivottavaa on, ettd se olisi edes pikkuisen herdttanyt ddrim-
madisen raskasta ja avutonta hallintokoneistoa ndkemaan mihin
pisteeseen suomalainen maatalous on ajettu.

Viljelijoiltd kuului selked mielipide: "ei tdnne minkadn parin
prosentin tulojen aleneman takia ole tultu, nyt on tosi kyseessa’”
Tiloilla pitdisi valmistautua tulevan satokauden tuotantopanos-
ten hankintaan viimeistddn nyt. Maaseutuvirasto ei kuitenkaan
kykene suoriutumaan tukien maksatuksista. Tilojen maksuval-
mius on heikko.

Pitdisikohdn maataloustukien maksatus siirtda Kelalle? En ole
ainakaan kuullut, ettd sielld tietokoneet reistailisivat yhta paljon.

Maatalous on oikeastaan aika merkillinen ala. Toisaalta olem-
me yrittdjid, toisaalta emme, koska emme voi siirtdd kohoavia
kustannuksia hintoihin emmeka ylipddnsa voi madritelld tuot-
teidemme hintoja.

Yhteiskuntasopimusneuvottelut ovat edelleen jonkin verran
auki. Kaikki eivat ole ainakaan pystyneet neuvottelutulosta su-
lattamaan. Viljelijan ammatissa toimivat ihmiset ovat siin tilan-
teessa, ettd he ovat yhteiskuntasopimuksen piirissa jatkuvasti,
halusivat tai eivat. Me joustamme ja tyydymme alenevaan tu-
loon. Me joudumme tekemdan koko ajan enemman ja enem-
man toitd turvataksemme toimeentulomme. Meidan lomitus-
palveluistakin karsitaan, ja me vain kestdmme sen.

Viljelijan oikeustajuun ei mahdu, ettd varsinkaan nykyisessa
taloustilanteessa tietyt korporaatiot uhkaavat pysdyttaa lakoilla
koko Suomen. Suomalainen viljelija on jo vuosia joutunut so-
peuttamaan toimintaansa siihen, etta tuotetusta elintarvikkees-
ta saatava tulo on mitdton. Olennaista on minimoida kustan-
nukset ja yrittda selvitd pykaldviidakosta hengissa.

Kaikki mita tiloilla kannattaa tehdd ja liikkehtid perustuu tu-
keen. Maataloustuet hallitsevat eldmaamme ja ammatinharjoit-
tamistamme. Suomalaisten viljelijdiden keskusteluissa pyorivat
vain sanat tuki, tuki ja tuki. Vdhemmialle jaa keskustelu ja ajatus-
tenvaihto vehndn hehtaarisadosta tai sonnien keskiteuraspai-
nosta. Nailld ei valitettavasti ole endé niin valid. Korkealaatuisen,
terveellisen ja puhtaan elintarvikkeen tuottaminen ei ole enda
automaattisesti maatilan ykkostavoite.

Maatalouden harjoittajilla on télla hetkelld ainakin kaksi hal-
linnon aiheuttamaa isoa karikkoa, joista pitdisi selvitd. Saamme
jatkuvasti kuulla, kuinka Maaseutuviraston tietojdrjestelmissa
on ongelmia ja tukien maksatukset siirtyvdt aina vain eteen-
pdin. Viljelijd joutuu irrottamaan rahaa jostain muualta voidak-
seen viljella.

Toinen iso ongelma, jota mm. Pihvikarjankasvattajien liitto pi-
taa esill, ovat sanktiot. Sanktio ei ole koskaan viljelijan vika. Se
on hallinnon maarittelema ratkaisu, joka useimmiten madrdy-
tyy jonkin mitdttdman ja tahattoman pikkuvirheen seuraukse-
na.

Edelld esittdmani kuvaus maatalouden nykytilasta on ikdvaa
luettavaa. Se on kuitenkin totta.

Joudumme harjoittamaan elinkeinoamme raskaan ja tur-
hauttavan hallinnon ymparoidessa meita.

Yhdesta asiasta on ainakin syytd samanaikaisesti iloita. Iso
joukko suomalaisia on osoittanut arvostavansa viljelijan teke-
maa tydtd. Me tuotamme puhtaita elintarvikkeita.

Pihviliha on suomalaisen elintarviketuotannon kruununjalo-
kivi. Sen puolesta kannattaa tehda edunvalvontatyotd jatkossa-
kin. Pihvikarjaliiton ty® suuntautuu tulevaisuudessakin yhtélailla
hallintoon ja virkakoneistoon kuin tavalliseen kuluttajaan.

Antti Verdvdinen
puheenjohtaja
Pihvikarjankasvattajien liitto ry



Mennen & tullen | Mennen & tullen

Pihvilihan suoramyyntikoulutus
toukokuussa Mikkelissa

Pihvilihalle raataloity suoramyyntikoulutus jarjestetdan tiistaina
24. toukokuuta klo 11-17 Mikkelin Kenkaverossa. Tapahtuma
on osa Pihvikarjaliiton Ruokaketju-hanketta pihvilihan tunnet-
tuuden ja arvostuksen lisddmiseksi, ja se on osallistujille maksu-
ton. Mukaan mahtuu 20 osallistujaa ilmoittautumisjdrjestykses-
sd. lImoittaudu pihvikarjaliitto.fi -nettisivuston kautta.

Pihvikarjaliitto OKRA 2016 -nayttelyssa

Varsinais-Suomessa sijaitsevassa Oripddssa jarjestetdan jdlleen
OKRA-maatalousnéyttely 6.-9.7.2016.

Maatalouden ammattilaisille suunnattu OKRA on alan suu-
rin kesdtapahtuma, jossa esitellddn uusimmat koneet, laitteet,
tuotteet ja palvelut. Edellisessa ndyttelyssa vuonna 2014 oli mu-
kana yli 500 naytteilleasettajaa. Tulevana kesana ndyttely avau-
tuu suurempana kuin koskaan.

Pihvikarjaliitto on mukana omalla Kokkaa koko komeus
-ruokaketjuhankkeellamme. Tervetuloa osastollemmel!

Nautaparlamentti jarjestetadn
14.-15.7.2016 Kalajoella meren aarella

Nautaparlamentti jarjestetddn tand vuonna torstaista perjan-
taihin 14.-15.7.2016 Kalajoella. Hiekkarantaa ja merellista
maisemaa tarjoavat Kalajoen Hiekkasarkat. Parlamentin ohjel-
ma jarjestetddn Kylpyld SaniFanissa ja pihvi-illallinen nautitaan
Ravintola Dyynissa tanssimusiikin kera.

Kalajoen Hiekkasarkat tarjoaa useita majoitusvaihtoehtoja
parlamenttiin saapuville, hotellitason majoituksesta hyvin va-
rusteltuihin maokkeihin. Valitse perheellesi tai kimppaporukalle
majoitus hyvissa ajoin. SaniFaniin on varattuna huoneita osal-
listujille. Lisatietoa mm. www kalajokikeskusvaraamo.fi ja www.
kalajoki24.f

Nautaparlamentin jdrjestavat Keski-Pohjanmaan Lihanauta-
kerho ja Keski-Pohjanmaan koulutusyhtyma (PihviPerho start-
taa-hanke).

KoneAgria 2016 Jyvaskylassa

Seuraava KoneAgria jarjestetadan Jyvaskyldssa 6.-8.
10.2016. Merkitse kalenteriisi avajaispdivalle eli torstaihin Pih-
vikarjaliiton tapahtuma. Kerromme lisdtietoja kevaan aikana.

Pienteurastamon sivutuoteopas on uusittu

Tieto pienteurastamon sivutuotteiden hyddyntdmisesta ja ha-
vittdmisesta on nyt koottu yksiin kansiin. Pienteurastamoiden
sivutuoteopas on toiminnan kehittdmisen apuvaline erityisesti
alan pienyrityksille ja niiden yhteistydkumppaneille.

Oppaassa on kerrottu pienteurastustoimintaan liittyvien si-
vutuotesdddosten soveltamista kdytantoon. Tavoitteena on
sekd tukea alan pienyrityksid toiminnan kehittdmisessa ettd
antaa pienteurastamojen kanssa yhteistyota tekeville tahoille,
kuten elintarvike- ja ympdristélainsdddannon viranomaisille ja
muille asiantuntijoille, ajantasainen tieto pienteurastamojen
toimintaan liittyvasta sivutuotelainsdddanndsta.

Suomessa toimii noin 40 pienteurastamoa, jotka teurastavat
sikoja, nautoja ja/tai lampaita. Evira yllapitaa rekisterid hyvaksy-
tyistd liha-alan laitoksista ja rekisteri 16ytyy osoitteesta http://
www.evira.fi/portal/52983

Opas on toteutettu yhteistydssa MMM:n, Eviran ja LUKE:n
asiantuntijoiden kanssa. Se on julkaistu osana valtakunnallista
|&hiruoan koordinaatiohanketta — yhdessa tehden parempiin
tuloksiin. Opas ilmestyy verkkojulkaisuna www.aitojamakuja.fi
- materiaalit — oppaat.

Lisdtietoja antavat valtakunnallisessa Idhiruoan koordinaatio-
hankkeessa toimivat Heidi Valtari ja Pdivi Toyli Turun yliopiston
Brahea-keskuksesta.

Ota #vasikkahaaste vastaan

Suloisia vasikoita on taas maailma pullollaan. Jaetaan ilo ja tay-
tetddn sosiaalinen media hyvantuulisilla vasikkakuvilla. Voit
osallistua kuvakampanjaan Instagramissa, Facebookissa ja Twit-
terissa. Lisaa kuvaasi tunniste #vasikkahaaste.

Vinkiksi kuvaajalle: huolehdi aina siitd, ettd kaikissa julkaise-
missasi kuvissa eldimet ovat puhtaita ja esiintyvat edukseen.
Likaisia eldimid ei kannata lainkaan julkaista, vaikka kuva olisi
kuinka loistava, koska silloin myonteisyys kadntyy helposti paa-
laelleen. Tarkista myos, ettd eldimen alusta ja tausta ovat mah-
dollisimman siistit. Tarvittaessa rajaa kuvaa reilusti tai kdyta ku-
vankdsittelyd.

Saadaanko tuhat ja yksi kuvaa julkaistuksi? #vasikkahaaste

Seuraa Pihvikarjaliittoa yhdistyksen nimelld Facebookissa ja
Instagramissa seka Twitterissa tilid @Pihvikarja

Heinasirkkoja ja Herefordeja
Pihvikarjaristeilylla

Pihvikarjavaki astui tammikuussa laivaan ja purjehti Tallinnaan
littokokouksen ja Pihvikarjaseminaarin merkeissd. M/S Baltic
Queenilla kuunneltiin korva tarkkana asiantuntijaluentoja, mais-
teltiin tulevaisuuden trendeja ja viihdyttiin hyvéssa seurassa.

Mennen & tullen | Mennen & tullen

Yihddilld vasemmalla: Esa Karjalainen, Kaisa Riiko ja Mikko Leikola kertasivat lannan potentiaalia.

Yihddilld oikealla: Antti Verévdinen, Susanna Heikkinen ja Juhani Koivunen maistelivat sirkkoja.

Keskelld vasemmalla: Anu Juurakko ja Anni-Mari Syvéniemi olivat toiveikkaita pihvilihan tulevaisuudesta.
Keskelldi oikealla: Pullakahvit maistuivat seminaarivdéelle ja juttu luisti.

Alhaalla vasemmalla: Susanna Vehkaoja ja Arto Huuskonen kuuntelivat korvat tarkkoina.

Alhaalla oikealla: Hannu Suono tarinoi Bjérn von Konowille ja llkka Romppaselle, Hilkka-rouva kuunteli vieressd.




Maiju
Pesonen

on vuoden
2015 Cowgirl

Pihvikarjaliitto nimesi vuoden 2015
Cowagirliksi Maiju Pesosen. Maiju on
tehnyt merkittavaa tutkimustyota
naudanlihan sydntilaatuun vaikuttavien
tekijoiden selvittamiseksi ja tiedon jaka-
miseksi niin kotimaassa kuin ulkomailla.

Vuoden Cowgirliksi 2015 valittu Maiju Pesonen tyoskentelee
Luonnonvarakeskuksessa (LUKE) vanhempana tutkijana erikois-
alanaan naudanlihantuotanto. Viime aikoina hdn on perehtynyt
erityisesti naudanlihan sydntilaatuun vaikuttaviin tekijoihin.

Naudanlihan sydntilaadun tdrkeimpid ominaisuuksia ovat
mureus, mehukkuus ja maku. Erilaiset ruokavaliotrendit ja ra-
vitsemussuositukset voivat ohjata naudanlihan kulutuksen
vahentymiseen, jolloin naudanlihan sydntilaadulliset ja ravit-
semukselliset ominaisuudet korostuvat: syddaan vahemman,
mutta entistd laadukkaampaa ja parempaa. Laatua painottava
ajattelumalli sopii nimenomaan pihvikarjan kasvatukseen, jos-
sa tavoitteena on tuottaa maukasta ja ihmisravitsemuksellisesti
terveellistd naudanlihaa.

Maijua kiinnostaa erityisesti erilaisten helposti sovellettavi-
en kdytdannon toimenpiteiden, esimerkiksi ruokinnan, eldimen
genomin ja ultraddnitekniikan soveltaminen hyvdn syontilaa-
dun takaamiseksi. Ultraddnitekniikan ja geenitestien avulla voi-
daan yrittda tunnistaa eldimet ja ruhot, jotka tuottavat maukas-
ta lihaa. Han on myos ahkera kirjoittaja ja tuttu ndky monissa
tilaisuuksissa, joissa han jakaa tietdmystaan koko nautasektorin
hyvaksi. Maijun tekema tyd syontilaadun parantamiseksi tuo li-
sdarvoa sekd tuottajalle ettd kuluttajalle.

Pihvikarjaliitto on vuodesta 2009 ldhtien valinnut vuoden
Cowboy'ksi tai Cowgirl'iksi henkildn, joka on toiminut esimer-
killisesti pihvikarjankasvatuksen parissa, lisdten kotimaisen pih-
vilihan tunnettuutta ja arvostusta.

Raataloitya
suoramyyntikoulutusta
pihvilihalle

Mitka ovat kuluttajan odotukset pihvilihan suoramyynnilta?
Millaista lisdarvoa saa tuottaja? Tule kevdiseen Mikkeliin ja
inspiroidu Pihvikarjaliiton kaytannonlaheisesta suoramyyntikoulutuksesta.

Pihvilihan suoramyyntiin keskittyvdssa koulutustapahtumassa menndan suoraan asiaan: kyse on liiketoiminnasta, jonka tavoittee-
na on jattad viivan alle plusmerkkinen tulos. Suoramyynnin onnistumiseen voi markkinoinnin ja viestinndn keinoin vaikuttaa mer-
kittdvasti, mutta kaiken perustana on kuitenkin saumaton logistiikka pellolta poytaan.

Koulutuspdivan aikana haetaan vastauksia ja parhaita kdytantdja muun muassa tallaisiin kysymyksiin:
« mitkd ovat suoramyynnin realistiset mahdollisuudet ja suurimmat haasteet
miten hallitsen taloussuunnittelun, kannattavuuden, investoinnit, rahoituksen ja ajankdyton
miksi tarvitaan tuotesuunnittelua ja palvelumuotoilua — mitd asiakas haluaa, miten ja milloin
kuinka hinnoittelen tuotteet ja miten tavoitan asiakkaat
miten erotun edukseni ja luon pysyvid asiakassuhteita

Logistiikasta ei ole olemassa yhta totuutta: mika sopii yhdelle, ei ehka luonnistu toiselta. Niinpa etenemme pellolta pdytaan par-
haiden kdytantdjen tyopajassa, jossa keskustellaan muun muassa eldimen valinnasta, teurastuksesta, leikkuusta ja pakkaamisesta
seka lihan toimittamisesta asiakkaalle.

Kotiin viemisiksi ldhtee tydkalupakki, johon kootaan tietoa elintarvikelainsdddannon vaatimuksista, hygieniaosaamisesta, suora-
myyntikanavista ja verkostoitumiskeinoista.

Suoramyyntikoulutus jérjestetddn tiistaina 24. toukokuuta klo 11-17 Mikkelin Kenk&verossa. Tapahtuma on osa Pihvikarjaliiton
Ruokaketju-hanketta pihvilihan tunnettuuden ja arvostuksen lisdédmiseksi, ja se on osallistujille maksuton. Mukaan mahtuu 20
osallistujaa ilmoittautumisjarjestyksessa. llmoittautumiset pihvikarjaliitto.fi -nettisivuston jasenosion kautta.

Pihvikarjaliiton suoramyyntikoulutus -
tervetuloa mukaan!

24. toukokuuta 2016 klo 11-17. Paikkana Kenkavero, Mikkeli.
OHJELMA:

10.30 IImoittautuminen & kahvit

11.00-11.30 Suoramyynnin lisdarvo kuluttajalle ja tuotta-
jalle — mahdollisuudet ja haasteet

11.30-12.30 Harrastus vai liilketoimintaa? Kannattavan
suoramyynnin perusteet.

12.30-13.00 Kenkaveron lahiruokalounas

13.00-14.30 Kuinka suoramyyja markkinoi ja tuotteistaa.

14.30-16.30 Logistiikka pellolta poytaan.
Parhaiden kdytantojen tyopaja.

16.30-17.00 Yhteenveto ja evaat kotiin: tydkalupakki
elintarvikelainsagadannosta, oppaista ja
verkostoista.




Hyvalaatuinen sailorehu

on tuotannon

Energian saanti on yksi tarkeimmista
loppukasvatettavien lihanautojen kasvua
selittavista tekijoista. Ruokintatutkimuk-
sissa suurin osa koeryhmien valisista
eroista on selitettdvissa energian saannilla

ja siihen vaikuttavilla tekijailla.

Eldimen syoma rehumddrd vaikuttaa yleensa suoraviivaises-
ti energian saantiin ja kasvutuloksiin. Nain ollen tekijsillg, joilla
voidaan vaikuttaa rehun syontiin, voidaan vaikuttaa myos kas-
vutuloksiin.

Peruslahtokohtana loppukasvatettavan naudan ruokinnassa
on, ettd rehua tulee olla vapaasti tarjolla kaiken aikaa. Jos tdma
ei toteudu, on koko ruokinnan suunnittelu rakennettu tyhjan
paalle. Seosrehuruokinnalla vapaa rehun saanti toteutuu silloin,
kun seosta jaa ruokintapdydalle tdhteeksi ennen seuraavaa ja-
kokertaa. Erillisruokinnassa eldinten saama vakirehuannos on
yleensd rajoitettu, mutta karkearehun saannin tulee perustua
vapaaseen rehun saantiin.

perusta

Jos eldinten toteutuneet kasvut eivat ole toivotulla tasolla, on
ensimmaiseksi syytd varmistaa perusasiat. On mahdotonta ko-
rostaa likkaa vapaan sdilérehun ja riittdvan veden saannin mer-
kitystd naudan terveydelle ja tuotokselle.

so o ® oo oo

Hyva sdilorehu lisda syontia...

Sdilérehun laatu vaikuttaa rehun syontiin ja eldinten kasvuun.
Syonti-indeksi kuvaa sdilérehun suhteellista syontipotentiaalia.
Syonti-indeksi saadaan selville rehuanalyysituloksista, ja tyypilli-
sesti indeksipistearvo on valilld 90-110.

Vapaalla seosrehu/séilorehuruokinnalla yhden syénti-indek-
sipisteen vaikutus rehun kokonaissyontiin on noin 20 grammaa
kuiva-ainetta pdivassa. Toisin sanoen, jos syonti-indeksi nou-
see arvosta 90 arvoon 100, sonnin pdivittdinen rehun syonti
lisddntyy noin 200 kuiva-ainegrammaa pdivdssd. Rehuannok-
sen koostumuksesta sekd eldimen elopainosta ja kasvutasos-
ta riippuen edelld mainittu syonnin lisdys tarkoittaa noin 2-3
megajoulen paivittdista lisdystd energian saannissa. Tama lisdys
voi parantaa sonnin nettopdivakasvua tilanteesta riippuen noin
25-50 grammaa paivassa.

Miten sdilorehun hyvaan syonti-indeksiin padstaan? Perus-
periaatteena on, ettd jos sdilérehu on hyvin sulavaa ja sailon-
ndlliseltd laadultaan moitteetonta, niin myos syonti-indeksi on
todennakaisesti korkea. Virhekdyminen sen sijaan vahentdd sel-
kedsti rehun syontid. Rehuanalyysissa korkeat ammoniumty-
pen- ja haihtuvien rasvahappojen maarat ovat merkkeja siitd,
ettd rehu on virhekdynytta ja/tai rehun kdymisprosessi on ollut
liiallista. Tallaisissa tapauksissa rehu on yleensa tehty ilman séi-
[6ntdainetta. Lisdksi marissa olosuhteissa biologisen sdildnndn
epdonnistumisriski on suuri.

...ja vahentaa vakirehun tarvetta

Sailérehun sulavuuden merkitys sonnien kasvutulokseen on
tullut esille monissa tutkimuksissa. Sulavuuden parantumisel-
la saavutettu nettokasvun lisdys oli laajassa tutkimusaineistossa
keskimaarin 1,4 g/pv sdilérehun D-arvon yhden gramman nou-
sua kohti. Eldinten nettokasvu parani aineistossa siis keskimaa-
rin 14 g/pv, kun sdilérehun D-arvo nousi 10 g/kg ka. Tuloksen
perusteella D-arvon 700 g/kg ka sdilorehulla saavutetaan siis 56
g/pv parempi nettokasvu kuin sdilérehulla, jonka D-arvo on 660
g/kg ka.

Sdildrehun lisdksi sonnin ruokintaan kannattaa yleensa sisdl-
lyttda energialisdna rehuviljaa, jotta eldimet kasvavat kasvuky-
kynsa mukaisesti. Myos erittdin hyvaa sdilorehua kdytettdessa
kohtuullinen vékirehulisé parantaa yleensa jonkin verran kasvu-
tulosta. Sailérehun sulavuus vaikuttaa ratkaisevasti ruokinnassa
tarvittavan vakirehutdydennyksen maaraan. Vakirehulisayksella
saadut kasvuvasteet pienenevat sdilérehun sulavuuden paran-
tuessa.

Vakirehulisdstd saatuun tuotosvasteeseen vaikuttaa sailore-
hun laadun lisdksi muun muassa se, millaisilla vakirehun an-
nostusmadrilld lisdys tehdddn. Ensimmaisilla lisavakirehukiloil-
la saadaan yleensa parhaat kasvuvasteet, ja vakirehulisdyksesta
saatava hyoty vahenee vakirehuannoksen noustessa.

Kaytdannon tilatasolla pddstddn harvoin tilanteeseen, jossa
olisi mahdollista syottaa aivan huippulaatuista sdilérehua koko
kasvatuskauden ajan. Rehuja korjataan useilta eri lohkoilta ja
kdyttoon tulee ensimmadisen, toisen ja kolmannenkin korjuu-
kerran rehuja. On lisaksi huomattava, ettd optimaalinen ruokin-
ta- ja kasvatusstrategia on tilakohtainen. Kaikille lihanautatiloille
sopivaa nurmisaildrehun D-arvotavoitetta on mahdoton antaa,
koska se riippuu mm. kdytettdvissa olevasta peltopinta-alasta ja
rehujen hinnoista.

Jos tilalla on kéytdssad runsaasti nurmialaa, tilan todennakoi-
sesti kannattaa panostaa sdilérehun laadun parantamiseen ja
sitd kautta tuotoksen lisdykseen ja vakirehun tarpeen vahenté-
miseen. Kuitenkaan yleensd ei kannata tavoitella yli 700 g/kg
ka olevia D-arvoja, koska talldin satotaso jaa pieneksi ja sailore-
hun valkuaispitoisuus nousee tarpeettoman suureksi. Jos puo-
lestaan nurmiala on rajoittava tekija, ei sdildrehun sulavuutta
kannattane maksimoida, vaan jarkevintd lienee pyrkid hieman
matalampaan sulavuuteen ja suureen satotasoon seka kayttaa
enemman vakirehua ruokinnassa.

Arto Huuskonen

Luonnonvarakeskus (Luke)




Palkokasvisa

ilorehut

sonnien ruokintakokeessa

Alsikeapila-, harkapapu- ja hernesailo-
rehuja tutkittiin ruokintakokeessa.
Nurmisailorehuun verrattuna palkokasvi-
rehujen ei juuri havaittu vaikuttavan
sonnien tuotantotuloksiin tai ruhon
teuraslaatuun. Naudanlihantuotannossa
palkokasvien kdyton suurimmat edut
lienevat lunastettavissa peltoviljelyn kautta.

Erityisesti luomutuotannossa sdilérehun raaka-aineena suosi-
taan palkokasveja, koska ne pystyvat biologisen typensidon-
nan avulla hyddyntamaan ilmakehdn typped. Puna-apila on pe-
rinteisesti ollut merkittdvin nurmipalkokasvi Suomessa. Keski- ja
Pohjois-Suomessa on kuitenkin kdytdssa paljon eloperdisia mai-
ta, joille puna-apila ei ole optimaalinen viljelykasvi. Talldin vaih-
toehtona voisi olla alsikeapila, joka on kasvupaikkavaatimuksil-
taan puna-apilaa vaatimattomampi.

Kiinnostus kokoviljasdildrehun kayttéon on lisddntynyt sen
alhaisten tuotantokustannusten ja viljelyteknisten etujen
vuoksi. Tavanomaisessa tuotannossa voidaan kdyttdd puhtai-
ta viljakasvustoja kokoviljasdildrehun raaka-aineena. Sen sijaan
luomutuotannossa palkokasvien kdytolld seoksena viljan kans-
sa saavutetaan todenndkdisesti parempi tulos kuin puhtaalla
viljakasvustolla. Palkokasveista voi olla etuja myds tavanomai-
sessa tuotannossa, silld biologisen typensidonnan lisdksi ne
tuovat monipuolisuutta viljelykiertoihin ja parantavat maan ra-
kennetta.

Palkokasvien rehukayttod on tutkittu lypsylehmilld huomat-
tavasti enemman kuin lihanaudoilla. Taman vuoksi Edistysta
luomutuotantoon —hankkeessa haluttiin selvittda alsikeapila-
sekd hernevehnd- ja harkdpapuvehnasdildrehujen kdyttod kas-
vavien sonnien ruokinnassa.

Ruokintakoe uudessa tutkimusnavetassa

Ruokintakoe suoritettiin Luken uudessa tutkimuspihatossa.
Kokeen alussa angus-sonnit painoivat keskimaarin 477 kg. Son-
nit kasvatettiin viiden eldimen ryhmakarsinoissa, joiden pituus
oli 10 m ja leveys 5 m. Karsinassa oli siten tilaa 10 m2 eldintd
kohden. Karsina-alue muodostui lantakdytavasta ja kuivitetusta
makuualueesta.

Kokeessa oli viisi koeruokintaa. Kaikki ruokinnat toteutet-
tiin seosrehulla, jossa seoksen kuiva-aineesta 65 % oli sdildre-

hua ja 35 % litistettyd ohraa. Liséksi huolehdittiin kivennaisten
ja vitamiinien saannista. Kokeen viisi sailorehuvaihtoehtoa oli-
vat: timoteisailorehu, alsikeapilasailorehu, timoteisdilérehun ja
alsikeapilasailérehun seos (1:1), hernevehndsdilérehu ja harka-
papuvehndsaildrehu. Jokaisella koeruokinnalla oli 10 ab-sonnia.

Koesdilorehujen kemiallinen koostumus ja rehuarvot on esi-
tetty taulukossa 1. Sdilérehujen kuiva-ainepitoisuus oli keski-
maarin hyvin samankaltainen kaikilla koesailorehuilla (269-295
g/kg). Korjuuvaiheessa palkoviljasdilérehut olivat kuitenkin hy-
vin markid, ja niistd erittyi siilovarastoinnin aikana paljon puris-
tenestettd.

Kaikkien palkokasvisdilérehujen raakavalkuaispitoisuus oli ti-
moteisdildrehua selvasti korkeampi. Kaikki sailorehut olivat D-
arvotulosten perusteella suhteellisen huonosti sulavia. Palko-
kasvisdildrehujen sulavuus oli keskimdarin hieman matalampi
kuin timoteisdilorehulla, joten niiden energia-arvotkin jdivat
hieman timoteisdilorehua heikommiksi. Kaikki sailérehut olivat
kdymislaadultaan hyvia.

Kasvutulokset hyvid

Ruokintakoe kesti keskimaarin 158 vuorokautta. Sonnien
keskimdardinen rehun syontioli 12,40 kg kuiva-ainetta pdivassa.
Harkdpapusdilorehu poikkesi muista ruokinnoista rehun syon-
nin osalta, silld hdrkdpapuséildrehua saaneet sonnit sdivat mui-
ta ruokintoja enemman kuiva-ainetta. Tama nakyi myos harka-
papusailorehusonnien hieman suurempana energian saantina.

Sonnien keskimaardinen nettokasvu oli 847 g/pv, teuraspai-
no 376 kg, lihakkuusluokka 8,4 (R) ja rasvaisuusluokka 3,1. Ndin
ollen kokeen sonnit teurastettiin hieman painavampina kuin
angus-sonnit valtakunnallisessa teurasaineistossa keskimaarin
(368 kg), ja ne olivat lihakkaampia ja vdharasvaisempia kuin val-
takunnallisessa aineistossa keskimdaarin (lihakkuus 6,9 ja rasvai-
suus 3,3).

Ruokinta ei vaikuttanut merkitsevasti sonnien kasvutuloksiin.
Alsikeapilasdilorehua sisaltavalld seoksella ruokitut sonnit kas-
voivat numeerisesti hieman heikommin kuin muilla seoksilla
ruokitut sonnit. Sailérehujen mataliin D-arvoihin peilaten kas-
vutulokset olivat kautta linjan varsin korkealla tasolla. Tdma ker-
tonee ennen kaikkea vapaan rehun saannin ja hyvien kasvatus-
olosuhteiden merkityksestd. Rehun syontimaarat ja sitd kautta
myds energian saanti oli korkealla tasolla, mikd kompensoi hei-
kohkoa sulavuutta.

Raakavalkuaisen hyvéksikdytto oli tehottomampaa palkokas-
veja sisdltavilla ruokinnoilla kuin timoteisailorehuruokinnalla.
Tamad johtui siitd, ettd sonnit saivat riittavasti valkuaista timotei-
sailorehuun ja litistettyyn ohraan perustuvalla ruokinnalla. Néin
ollen palkokasvien kautta saatu valkuaislisa ei ollut hyédynnet-
tdvissd. Timoteisailorehuruokinnalla sonnien dieetti sisalsi raa-
kavalkuaista keskimaarin 121 g/kg ka ja dieetin PVT-arvo oli -2

g/kg ka. Useissa aiemmissa tutkimuksissa on todettu, ettd kysei-
nen taso riittad hyvin tdyttdmaan kasvavien nautojen valkuais-
tarpeen eika tason ylittavasta valkuaismdadrdstd ole merkittavaa
tuotannollista hyotya.

Arto Huuskonen

Luonnonvarakeskus (Luke)

TAULUKKO 1:
Koesdilorehujen kemiallinen koostumus ja rehuarvot.
Timotei | Alsike- | Harkdpapu- Herne-
apila vehna vehnd

Kuiva-aine, g/kg 289 295 277 269
Raakavalkuainen, g/kg 129 164 154 174
Kuitu, g/kg ka 580 450 465 427
Muuntokelpoinen energia, 10,1 9,6 9,7 9,7
MJ/kg ka
PVT, g/kg ka 17 44 36 53
D-arvo, g/kg ka 629 603 608 608
Syonti-indeksi 93 103 109 104
SAILONNALLINEN LAATU
pH 3,96 4,10 3,79 3,98
Haihtuvat rasvahapot, 14 20 13 16
g/kg ka
Maito- ja muurahais- 43 51 49 66
happo, g/kg ka
Sokerit, g/kg ka 59 24 30 28
KOKONAISTYPESTA, g/kg
Ammoniumtyppi 43 51 49 66
Liukoinen typpi 410 433 398 500

TAULUKKO 2:
Angus-sonnien tuotantotulokset eri koeruokinnoilla.
Timotei | Alsikeapila Alsike- | Harkdpapu- | Herne-
+ timotei apila vehnd | vehnd
SEOKSESSA
MJ/ka ka 11,2 11,0 109 109 109
Raakavalkuainen, g/kg ka 121 133 144 138 151
PVT, g/kg ka 2 7 16 11 22
SONNIEN
Teurasikd, pv 496 486 505 503 495
Rehun syonti, kg ka/pv 12,20 12,45 12,01 13,40 12,15
Energian saanti, MJ/pv 136 136 131 143 132
Elopaino kokeen alussa, kg 481 480 476 473 478
Elopaino kokeen lopussa, kg 708 704 703 713 707
Teuraspaino, kg 379 379 373 376 372
Nettokasvu, g/pv 866 886 780 837 868
Teurasprosentti 53,5 53,8 53,0 52,8 52,6
Lihakkuus, EUROP 84 85 8,1 85 77
Rasvaisuus, EUROP 3,1 30 29 3.2 33




Lannassa haisee raha -

Lanta ravinnelahteena

Lannan arvo on suomalaisessa maataloustuotannossa aina ym-
marretty. Mutta nyt kun EU:n tasollakin jo puhutaan kiertota-
loudesta ja ravinteiden kierrdttdmisestd, voidaan lopullisesti
unohtaa ajatus siitd, ettd lanta olisi jollain tavalla jatettd.

Kaikkien eldinten lannat sisdltavat arvokkaita ravinteita, mutta
eri eldinlajien lantojen ravinnekoostumukset ovat ihan erilaisia.
My6s tilojen valilld on eroja samankin eldinlajin lantojen ravin-
nekoostumuksissa. Siksi lanta-analyysin tekeminen on ensim-
madinen askel lannan suunnitelmallisessa ravinnekdytdssa.

Naudan kuivalannalle on tyypillista, ettd lannan kokonaisty-
pestd vain pieni osa on liukoisessa, kasveille valittomasti kayt-
tokelpoisessa muodossa. Loppuosa typestd on sitoutuneena
orgaaniseen ainekseen, ja vapautuu siitd mikrobien hajoitustoi-
minnan seurauksena ajan kuluessa.

Esimerkiksi kevadlla maahan muokattu lanta vapauttaa typ-
ped pitkin kesda, vield syksylldkin, ja osin vasta seuraavana kas-
vukautena. Naudan kuivalanta kannattaa siksi levittdd kevaalld
ennen kylvod, mikali halutaan saada paras mahdollinen typpi-
lannoitusvaikutus kasvukauden aikana.

Kasvukaudella pintalevitetty lanta ei enda tuo samaa typ-
pilannoitusvaikutusta. Samasta syystd naudan kuivalanta so-
pii parhaiten lohkoille, joilla viljellddn pitkdn kasvuajan kasvia,
esim. mydhdinen vehnd mieluummin kuin aikainen ohra. Ja ke-
radjdkasvi, esim. italianraiheind, on lannanlevityslohkolla juuri
oikeassa paikassa: kerddjdkasvi sitoo syksylld padsatokasvin jal-
keen maasta vapautuvan typen takaisin orgaaniseen muotoon,
ja typen avulla kerddjakasvi kasvattaa juuristoa ja massaa ja tuo
siten lisdd orgaanista ainetta maahan. Toki naudan kuivalanta
sopii hyvin my6s levitettdvaksi ennen syyskylvoisten kasvien
kylvoad.

annan ja kierratysravinteiden
potentiaali ja taloudellinen arvo

Lannan ravinteiden hyddyntdmisessd lannan levitysajankoh-
ta ja viljeltdva kasvi ovat tarkeitd. Nykyisin on yha yleisempi se
tilanne, etta tiloilla joilla olisi paljon lantaa, ei ole oikein hyvid
lannanlevityskohtia nurmivaltaisessa viljelykierrossa. Toisaalta
on paljon tiloja, joilla olisi tarvetta lannalle ja paikkoja lannan-
levitykselle, mutta ei lantaa kaytettdvissa. Siksi yhd enemman
pitdisi panostaa tilojen véliseen yhteistydhon eri tuotantosuun-
tien valilla.

Lanta maan kasvukunnon parantajana

Lannan arvo maan kasvukunnon parantajana on nousussa.
Lanta parantaa seka maan kemiallisia, fysikaalisia ettd biologisia
kasvutekijoitd. Lanta tuo eldmaa peltomaahan ja ruokkii hyo-
dyllisia maamikrobeja ja pieneliditd. Lannan ja nurmipitoisen
viljelykierron avulla maahan tulee lisdd orgaanista ainetta. Maan
orgaaninen aines stabiloi mururakennetta ja parantaa maan ve-
denpidadtysominaisuuksia. Lannan sisdltdmien ravinteiden arvo
on helppo laskea, mutta my6s lannan ja nurmipitoisen viljely-
kierron avulla saatavalla kasvukunnon paranemisella on arvo.
lImastonmuutoksen myodtd maan  kasvukunnon merkitys
nousee entisestadn. Viljelykierrolla ja erityisesti kuivalannan
kaytolld kasvukuntoa saadaan parannettua, mutta muutos ei
tapahdu hetkessa. Nurmi viljelykierrossa ja kuivalannan kaytto
ovat hyvat ladkkeet maan kasvukunnon parantamiseen, pitka-
janteisesti toteutettuna. Myos tédssa vaadittaisiin jatkossa yha

enemmadn nauta- ja kasvinviljelytilojen yhteisty6ta. Parhaat
hyddyt yhteistyostad saa, jos sitd toteutetaan suunnitelmallisesti:
nurmet myds viljatilojen viljelykiertoon, ja vastaavasti nautati-
lan kiertoon esmerkiksi 6ljykasveja ja leipaviljoja, eli kasveja joi-
den avulla nurmien hyvaa esikasviarvoa voidaan hyddyntaa.

Lanta energiantuotannossa

Suomessa ei ole osattu hyddyntda hajautettua energiantuotan-
toa esimerkiksi liikennebiokaasun tuotannossa. Ruotsissa kaa-
suautoja on yli kymmenkertainen maard Suomeen verrattuna.
Kuivalanta ja nurmet soveltuisivat kuitenkin hyvin tilakohtaisten
kuivamadatysteknologiaan perustuvien biokaasulaitosten syot-
teiksi. Kaasuautojen verohelpotuksilla ja maatilojen investointi-
tukien muutoksilla voitaisiin edistaa tilakohtaista energiantuo-
tantoa.

Tulevaisuuden maatilat voisivat hyvin olla myos energian
myyjid, jos vain talle annettaisiin mahdollisuus.

Pihvikarja ymparistohyotyjen tuottajana

Ihmiskunnan suurimpia ymparistohaasteita ovat ilmastonmuu-
tos, biodiversiteetin hdvidminen ja antibioottiresistenssien li-
sadntyminen. Ndihin haasteisiin suomalainen pihvikarjantuo-
tanto vastaa hyvin myonteiselld tavalla. Nurmet sitovat hiilta
ja suojaavat maaperdd eroosiolta, ja nurmirehuun perustuvan
ruokinnan kautta pystytdan hyodyntdamaan muuten ihmisra-
vinnoksi soveltumatonta rehua.

Laiduntavat eldimet ovat tarkeitd biodiversiteetin yllapitami-
sessd. Suomessa kaikkein uhanalaisimpia elinympdristoja ovat
maatalouden perinnebiotoopit. Juuri niilld pihvikarja usein te-
kee arvokasta tyotadn laiduntaessaan.

Suomalaisessa pihvikarjantuotannossa antibiotteja ei juu-
rikaan tarvita. Toisin on esimerkiksi USA:n suurissa pihvikarjan
kasvattamoissa, joissa rehustus on hyvin vakirehuvaltaista, ja
tarvitaan jatkuvaa antibioottilddkitystad jotta eldinten ruuansu-
latus kestad luonnonvastaisen ruokinnan.

Suomalainen pihvikarjan liha on huipputuote myds ympadris-
ton kannaltal

Kaisa Riiko
Projektikoordinaattori
Jarki Lannoite —hanke

Baltic Sea Action Group




Kuluttaja syo kotimaista lihaa
puhtaalla omallatunnolla

Liha on suomalaiselle
kuluttajalle tarkea
ravinnon ja
nautinnon lahde.

Suomessa tuotetaan
monella mittarilla mitattuna

maailman laadukkainta ruokaa.

Ruokakulttuuriasiamies Anni-Mari Syvaniemi
osallistui Pihvikarjaliiton jarjestaman vuosi-
kokousristeilyn seminaariin 26.1.2016 ja piti
esityksen aiheesta Heindsirkkoja vai here-
fordia? Ruokakulttuuri muuttuu, kuluttajien
odotukset kasvavat. Kuinka pihvikarja me-

nestyy tulevaisuudessa?

Johtaja, kuluttaja- ja markkinatieto Paula Vir-
tanen puhui 15.2.2016 Atrian jarjestamalla
Jaljitettavalla lounaalla aiheesta Mita nyky-
paivan kuluttajat odottavat lihatuotteiltaan

nyt ja tulevaisuudessa.



Pihvilihantuotannossa on paljon aineksia hyvinvointimerkkiin:

laidunnus, emon ja vasikan pitka vierisuhde, kiinteapohjaiset kasvattamot seka
monien tilojen tarjoama mahdollisuus myds talviulkoiluun.

Vai riittaako suoramyynti eriyttamiseksi?

Kotieldinasiantuntija Essi Wallenius ProAgriasta teki pari vuotta sitten pohjatyon eldinten hyvinvointimerkille Suomen Eldinsuojelu-
yhdistyksen esiselvityksessd. Kriteerien ja varsinkin tuotteistuksen kehittdmisen oli tarkoitus jatkua Eldinten Hyvinvointikeskukses-
sa, mutta kolmivuotiseksi suunniteltu Eettistd laatua lautaselle -hanke sai helmikuussa hylkddvan padtdksen MAKERA:Ita.

"Haemme uudestaan ja katsomme myds muita rahoituskanavia’, toteaa Wallenius.

ELLA-hankkeen on tarkoitus selvittda edellytyksid maidon ja naudanlihan taloudellisesti kannattavalle merkintdjdrjestelmadlle,
jossa tuotanto-olot ovat selkedsti lainsdddantdtasoa korkeammalla. Pihvikarjaliitto ja tuottajat ovat olleet mukana hankkeen neu-
vovissa paneeleissa.

Hyvinvointimerkkihanke tavoittelee sekd tuottajien ettd eldinten edun kohtaamista. Kriteeristén on kuvattava todellista hyvin-
vointia ja lisdarvon on kuljettava tuottajalle asti. Hankesuunnitelma keskittyy free range -tuotantotavan kustannustehokkaaseen
soveltamiseen Suomen oloissa.

"Tavoite on, ettd merkintdjarjestelma maksaa itsensd. Mutta tuotteistaminen ja pilottimarkkinointi on ensin tehtava julkisel-
la rahoituksella. Juuri siihen ELLA-hanke tdhtdd’, sanoo Essi Wallenius. Kun hyvinvointimerkki on saavuttanut tunnettavuutensa,

sen ylldpitokustannukset
voisivat jakautua tuotta-
jien osallistumismaksun
lisdksi yhteistydyrityksille
ja sidosryhmille. HKScan,
Valio ja Juustoportti ovat
jo alkuvaiheessa tulossa
mukaan Eettistd laatua
lautaselle -hankkeeseen.

Essi Wallenius ndkee
hyvinvointimerkityl-
le pihvilihalle lisdarvo-
mahdollisuuksia etenkin
Reko-suoramyyntiren-
kaissa. Vuonna 2013 al-
kaneen Reko-renkaiden
madaara on noussut nope-
asti reilusti yli sataan.

"Reko-renkaissa on jo
120 000 jasentd ja uusi
rengas syntyy viikoittain’,
kertoi MTK:n ruoka-asia-
mies Anni-Mari Syvanie-
mi Reko-tilanteesta tam-
mikuun lopussa.

Nasevasta
hyvinvointi-
kriteerit

Essi Wallenius pitdd Nase-
vaa ehdottomasti jarkevim-
pand pohjana hyvinvointimer-
kille. Eldinlaakari Tuomas Herva
A-Tuottajista oli poiminut seminaa-
riin Nasevasta parhaiten eldinten hyvin-
vointia kuvaavia osa-alueita.

"Naseva on valmis olemassa oleva jdrjestelmd. Sen lisdksi tar-
vitaan ulkopuolinen auditoija. Sikapuolen Laatuvastuu-merkki
kdyttda Bureau Veritasta, joka tekee satunnaisia pistotarkastuk-
sia” kertoo Wallenius.

SEY ry:n esiselvitys lahtee kaksiportaisesta jdrjestelmastd, jos-
sa ensimmainen taso soveltaa olemassa olevia tuotantotapo-
ja hyvinvointikorvauksien vaatimuksiin peilaten. Se tuottaa vo-
lyymia niin, ettd myos supermarkettien asiakkaat saisivat tehda
valintaa eettiseltd pohjalta. Toisen tason merkkiin pddsee kor-
keamman tason erikoistuotannolla, jonka markkinat ovat etu-
paassa suoramyynnissa.

Emolehmatiloilla ensimmdinen taso edellyttdd kiintedpoh-
jaista kylmdpihattoa ja rauhallista ryhmahierarkiaa. Hyva kuivi-
tus, ruokinnan suunnitelmallisuus, veden riittavyys, kesdlaidun-
nus tai ulkoilu seka poikimis- ja vieroitusolosuhteet madrittavat
loput pisteytyksestd. Naseva-kdynnin vaatimusten tulee tayttya
80-prosenttisesti.

Ensimmaiselld tasolla vieroitus aidoilla tai nenalapilla on suo-
situs, toisella tasolla kaksivaihevieroitus kuuluu vaatimuksiin.
Toinen taso edellyttdd kesalaidunnuksen liséksi talviulkoilua.

Esiselvitys katsoo ympadrivuotisesti ulkona kasvatettavan kar-
jan sopivan toiselle tasolle jarkevasti toteutettuna. Rodun tulee
kestda saan vaihtelut. Highlandereille ja biisoneille riittdd saan-
suojaksi tuulensuojakatos tai metsd, muille roduille esimerkiksi
kolmiseindinen rakennelma. Poikimiset tulee ajoittaa kevadlle.

Loppukasvatuksessa ensimmadiselle tasolla padsee kiintes-
pohjaisella kylmdpihatolla ryhmahierarkia, kuivitus ja ruokin-
tavaatimuksin. Toiselle portaalle loppukasvattamo nousee lai-
dunnuksella tai ulkoilulla. Eldinten Hyvinvointikeskus katsottiin
seminaarissa riittdvan neutraaliksi hallinnoijaksi hyvinvointimer-
kin jatkokehittelyyn.

Suoramyynnista lisaarvo

Kuluttajille on hyvin tarkeda olla kontaktissa tilaan, nahda eldi-
mid tilakierroksilla, toimia vasikkakummeina ja pystya kysele-
madn tuotannosta. Laidunlihalla on arvo sellaisenaan. Téhan tu-
lokseen tuli erikoistutkija Minna Kaljonen SYKE:std tutkiessaan
laidunlihan tuotteistamista.

"Kuluttaja tarvitsee suoran yhteyden tilaan, ettd tuottaja voi
kertoa laidunnuksen hyodysta lihalle. Se on se lisdarvo, joka
koetaan sertifikaattia tdrkedammaksi. Ostaessaan suoraan tuot-
tajalta kuluttaja myos kokee osallistuvansa reilumman ketjun
rakentamiseen’, totesi Kaljonen.

Pihvikarjaliiton varapuheenjohtaja Anssi Hannistd mietityt-
tdd hyvinvointimerkissd eniten kustannukset ja byrokratia. Jos
ne eivat lisddnny kohtuuttomasti, hyvinvointimerkki on hyva ja
kannatettava asia.

"Hyvinvointimerkki puoltaa paikkaansa esimerkiksi kaupan
hyllyssa tuontilihan vieressd. Kuluttaja voi tulkita hyvinvointi-
merkillisen tuontilihan eettisesti paremmaksi, vaikka merkin kri-
teerit olisivat kotimaista perustasoa alemmat. Toisaalta tuonti-
liha menee padasiassa Horeca-sektorille, jossa asiakkaan vaikea
saada tietoa edes lihan alkuperdmaasta’, pohtii han.

"Normaalin laiduntavan emolehmatuotannon olisi helppo
tdyttdd hyvinvointikriteerit, samoin loppukasvatuksen kiinted-
pohjaisten kasvattamoiden. Muilta osin riippuu siitd, miten lo-
pulliset kriteerit muotoutuisivat.”

Leena Pakarinen



Laadulle lisaarvoa
suoramyynnilla

Lihan suoramyynti on lisdantynyt
Suomessa. Suoramyynnista ei ole
olemassa tarkkoja tilastoja, mutta
kiinnostus on ollut kasvavaa etenkin
pihvikarjatuotannossa ja laidunlihan
kohdalla.

Monet luonnonlaitumien ja perinnebiotooppien laidunnuk-
seen sekd eldinten hyvinvointiin panostaneet tilat ovat siirty-
neet osittain tai kokonaan suoramyyntiin. Nain he voivat saada
paremman katteen tekemilleen investoinneilleen. Isoimmat liha-
talot eivat erottele lihaa ymparistdystavallisyyden tai eldinten
hyvinvoinnin mukaan. Kysynta laidunlihaa kohtaan on kasvussa.

Suoramyynnin kasvun myétd Suomeen on syntynyt vaihto-
ehtoinen lihaketju, joka perustuu toisenlaisille arvottamisen
kaytannaille kuin hinta. Tutkimme tarkemmin, miten laadulle
rakennetaan lisdarvoa laidunlihan suoramyynnissd. Haastatte-
limme tutkimukseen yhdeksda eri suoramyyntitilan tuottajaa
Eteld-, Lounais- ja Keski-Suomessa, jotka olivat panostaneet
luonnonlaidunnukseen. Havainnoimme suoramyyntitapahtu-
mia tiloilla, analysoimme tilojen markkinointimateriaalia sekd
pihvikarjatuottajien lehdissa kdytya keskustelua vuosina 2000
2014. Lisdksi jrjestimme suoramyyntitilojen asiakkaille kolme
fokusryhmakeskustelua, joihin osallistui tuottajien lisdksi 16 ku-
luttajaa.

Lisaarvo syntyy
kokemalla ja keskustelemalla

Kuluttajille tdrkein syy hankkia lihaa suoramyynnistd oli halu
tukea tuottajaa siten, ettei tuotteesta maksettu hinta valu va-
likasille. Tama tuli selkedsti ilmi kaikissa kolmessa fokusryhma-
keskustelussa. Myds muut I3hiruoan kulutusta selvittaneet tut-
kimukset tukevat tatad havaintoa.

Suoramyynti ei takaa vain parempaa katetta tuottajalle, vaan
se tuo asiakkaat tilalle. N&in tuotteen laatu voidaan arvottaa ja
todentaa toisin. Lisdarvon rakentaminen laidunlihalle edellyt-
tdd, ettd tuottaja voi kertoa kuluttajalle miten tuotantotavat
- rotu, laidunnus ja korsirehuvaltainen ruokinta — vaikuttavat

eldinten hyvinvointiin, luonnon monimuotoisuuteen ja lopulta
lihan makuun.

Tutkimukseen osallistuneet tilat kdyttivdt monia innovatiivi-
sia keinoja, joilla he kertoivat asiakkailleen tuotantotavoistaan.
Kaikkien tilakauppojen I3heisyydessa oli laitumia, jolloin asiak-
kaat saattoivat heti néhda eldimet ja saada kontaktin niihin. Asi-
akkaille oli annettu mahdollisuus ryhtya lehmakummiksi, jotta
he voivat seurata eldimen eldmaa syntymadsta lautaselle saakka.
Tuottajat olivat jarjestdneet avointen ovien pdivid tai "laitumel-
le lasku”-tilaisuuksia, joissa asiakkaat saivat tutustua tilaan, kay-
da pihatossa ja laitumilla. Tilakaupat jarjestivdat myos ravintola-
pdivan kaltaisia tapahtumia kertoakseen pihvilihan kéytosta ja
ominaisuuksista. Kaikki tutkimukseen osallistuneet tilat tarjosi-
vat asiakkailleen mahdollisuuden tutustua tilan tuotantoon ta-
valla tai toisella.

Lisdarvon rakentaminen laidunlihalle — ja tuotantotavoista
kertominen — edellyttdd, ettd kuluttaja tuodaan uudella tavalla
liki tuotantoa. Kuluttajan on voitava kokea ja néhda eldimet, pi-
hatto ja laitumet, jotta han ymmartda niiden tuomat lisdarvot.
Tuottajalla itselldd@n on myds tarkea rooli téssa. Tuottajan kans-
sa keskustelemalla kuluttaja saa suoraan ensikdden tietoa tuo-
tannosta ja tuotteen laadusta. Haastattelemillemme kuluttajille
keskustelut tuottajan kanssa olivat yhta tarkeita kuin halu tukea
tuottajaa suoraan. Tuottajan kanssa keskustellen opitaan lisdd
my®s lihan valmistuksesta, eri ruhon osien kaytdstd ja pihvikarja-
lihan ominaisuuksista. Erityisesti tuottajat ndkivat tdman tdrkea-
na: pihvilihan monipuolinen kdyttd ruocanlaitossa vaatii paljon
opettelua suomalaisilta kuluttajilta.

Tuottajille suoramyynti on avannut uuden ulottuvuuden
maataloustuottajana toimimiseen. Suoramyynnissd he voivat
saada suoraa palautetta tydstadn ja tuotteistaan. Asiakaskontak-
tien luominen ja ylldpitdminen vaatii paljon tyota, keskustelua
ja investointeja. Suoran kontaktin merkitys lisdarvon rakentami-
selle ndkyy my®os toisin pdin. Erds haastattelemamme tuottaja,
joka oli paattanyt sailyttdd suoramyyntiosuuden pienend, pe-
rusteli paatostaan sillg, ettd han on ennen kaikkea "tuottaja, ei
lihakauppias”

Laatu erittelee kuluttajat

Lisdarvon rakentaminen ja todentaminen vaativat paljon inves-
tointeja sekd tuottajalta ettd kuluttajalta. Samalla se erittelee ku-
luttajat.

"Meil on kaks tyypillistd asiakasta. Vaikka niitd on hyvin mo-

“Jos nyt miettii keskustelua yhteiskunnassa esimerkiksi tand

kevdidnd, niin meil on siihen tdydellinen tuote.

Jollei sitd saa myytyy, ni huono on,

koska meil on nyt hyvd tuote,

jota ihmiset haluaa ihan varmasti.”

nenlaisia, mutta yks on nuorehkot didit, joille pddasia on lihan
alkuperdn tuntemus, sen puhtaus. Jossain maarin myoskin
eldinten hyvinvointi on tarkedd. -- - ettd se mitd ne sy6ttaa lap-
silleen on puhdasta ja kotimaista, vailla lddkejadmid. Toinen on
gourmet-isat. -- -- Gourmet-isd ei ajattele pelkdstddn omaa vat-
saansa vaan koko perheensd ja ystdviensd vatsaa. Hanen ldhes-
tymistapansa on ennen kaikkea se lihan laatu, ja jos eldin voi hy-
vin siind sivussa niin aina parempi. Mut ykkdsend on ihan vaan,
ettd se on hyvan nakosta ja makusta!” [Suoramyyntitila, Etela-
Suomi]

Haastattelemamme tuottajat profiloivat asiakkaansa hyvin
samoin tavoin. Nama syyt hankkia lihaa suoramyynnin kautta
on tunnistettu myds muissa tutkimuksissa. Suoramyynnin asi-
akkaat ovat valmiita ndkemdan vaivaa ruokansa eteen: he ha-
luavat tietdd missa ja miten heiddn ruokansa on tuotettu. Tuot-
tajat kuitenkin muistuttivat, ettd ndiden helposti profiloitavien
ryhmien lisdksi “se toinen neljdnnes on ihan tavallista tallaajaa.
Ihan tehdasduunariakin’ ” laidasta laitaan” Useimmille térkein
asiakaskunta 6ytyi laheltd, omalta kylalta tai ldheisesta kaupun-
gista.

Suoramyyntitila, Varsinais-Suomi

Suoramyynnissad otetaan kantaa

Laidunlihan lisdarvon todentaminen vaatii suoraa kontaktia
tuottajan ja kuluttajan valille. Kokemukseen ja vuorovaikutuk-
seen perustuva arvonluonti vahvistaa seka tuottajan etta kulut-
tajan asemaa lihaketjussa. Lihaketjussa kuluttaja on perinteises-
ti erotettu lihan tuotannosta. Suoramyynti on tdmdn suhteen
uudelleenrakentamista mitd konkreettisimmassa mielessa.
Suoramyynti ottaa siten vahvasti kantaa lihaketjun oikeuden-
mukaisuuteen. Se nostaa esille myos miten tdrkeitd kokemus
ja vuorovaikutteisuus ovat kuluttajaluottamuksen ja lisdarvojen
todentamisen kannalta. Suoramyynnin vaatimat investoinnit
tekevat siita samalla myds eksklusiivisen. Jatkossa tulisi miettid
kuinka suoramyyntiasiakaskuntaa saadaan laajennettua ja mi-
ten tuotteet saadaan laajemman kuluttajakunnan saataville.

Teksti: Minna Kaljonen & lida Viholainen

Lapsiperheitdi tilakierroksella, esittelijéind Bosgdrdin Marcus Walsh.
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"Jokainen maatila saa

ohjelmakauden aikana

Maatalouden

opit jakoon
arvonlisaveron hinnalla

maksutonta neuvontaa

3500 euron edestd.”

Neuvonta on ollut tukijdrjestelmien piirissd jo aiemmin, mutta vuonna 2015 asiat muuttuivat viljelijalle suo-
tuisaan suuntaan. Jokainen maatila saa ohjelmakauden aikana maksutonta neuvontaa 3 500 euron edesta.

Tiettyja asioita koskeva maatilaneuvonta on osa EU-osarahoitteista maaseudun kehittdamisohjelmaa kau-
della 2014-2020. "Korvaukset maksetaan neuvojalle, ja tuetut neuvontapalvelut on avattu valtakunnallises-
ti kaikille viljelijoille Neuvo 2020 -nimelld. Viljelija maksaa vain arvonlisdveron’, kertoo neuvotteleva virka-
mies Tiina Malm maa- ja metsatalousministeriosta.

Neuvoja tarjolla

Neuvontajdrjestelmdn puitteissa tarjotaan neuvontaa laajalta alalta. Listalla ovat tdydentévat ehdot, viher-
ryttdmistuki, ilmastonmuutoksen hillitseminen ja muutokseen sopeutuminen, luonnon monimuotoisuus,
vesien ja maaperdn suojelu, innovaatiot, ymparistokorvaus, maatalousmaan sdilyttdminen viljelyyn ja lai-
duntamiseen soveltuvassa kunnossa, luomu, kasvinsuojelu ja integroitu torjunta, tuotantoeldinten hyvin-
vointi ja terveydenhoito sekd ymparistotehokkuuteen liittyvista seikoista esimerkiksi energiankdyton te-
hostaminen ja uusiutuva energia.

Viime aikoina on julkisuudessa kayty keskustelua tdydentdvista ehdoista ja niiden muutoksista, kuten
eldinten hyvinvoinnin valvonnan laajenemisesta. Neuvontaa saa myos tdydentavistd ehdoista ja neuvon-
nan tavoitteena on muun ohella auttaa siing, ettd viljelija saa tilalle kuuluvat tuet tdysimaaraising.

Neuvo 2020 -neuvojaa ei voi tilata tekemdadn talous-, vero-, sukupolvenvaihdos- tai maatilojen yhtigitta-
miseen liittyvaa neuvontaa, tukihakemusta tai veroilmoitusta. Ulkopuolelle jddvat myos palvelut, jotka on
jo huomioitu ymparistokorvauksessa. Naita ovat esimerkiksi viljelysuunnitelma, viljelykiertosuunnitelma ja
viljavuusndytteiden otto.

Neuvontaa on tarjolla ympari Suomen

Neuvojat ovat Maaseutuviraston kouluttamia ja hyvaksymid. Neuvontaa on tarjolla ympdri Suomen. EU-
lainsaddanto edellyttad, ettd neuvojat on valittava kansallisen kilpailutuslainsdddannén mukaan. Viime ha-
kukierroksella tarjouksia jatettiin huomattava maard. Hyvaksytyt neuvojat 16ytdd nyt Mavin neuvojarekiste-
rista.

"Lisdpanostuksia on luvassa jo vuoden 2017 aikana. Maaseutuohjelman 2. ohjelmamuutoksessa neu-
vontatoimenpidettd laajennetaan maatilojen nykyaikaistamiseen ja kilpailukyvyn parantamiseen’, Malm
kertoo.

Jo neuvojiksi hakevien maara yllatti, mutta niin on yllattanyt myds neuvontakdyntien maara. Talld hetkel-
I3 neuvoja on kdyty antamassa jo ldhes 12 000 kertaa.

LISATIETOJA:

MMM, neuvotteleva virkamies Tiina Malm
p. 0295 16 2428, etunimi.sukunimi@mmm.fi
Mavi, ylitarkastaja Heikki Pajala

p. 0295 31 2378, etunimi.sukunimi@mavi.fi

TUTUSTU TARKEMMIN:
www.mavi.fi/neuvojarekisteri
www.mavi.fi/neuvonta

TUTUSTU ESITTEESEEN:
Neuvoja bloggaa: tutustu neuvojan mietteisiin ja kdytdnnon kokemuksiin




AtriaNauta-palvelu aloitti siitossonni-
kasvattamotoiminnan reilu kymmenen
vuotta sitten emobuumin ollessa

kuumimmillaan.

"Aloittavilla emotiloilla ei ollut kokemusta siitossonnien hankin-
nasta tai niiden kasvatuksesta ja halusimme talld toiminnalla
palvella aloittavia tiloja ja samalla huolehtia, ettd eldinaines ke-
hittyy”, AtriaNaudan kehityspaallikkod Susanna Vehkaoja kertoo.

Vivili YIosen hoivissa ovat nyt yhdennettoista siitosuraan tah-
tdavat sonnit. Toiminta sai alkunsa, kun Vivili ja miehensa Aarne
Ylénen rakensivat uutta kasvattamoa ja Atrialta otettiin yhteytta.
Kasvattamossa on alusta saakka ollut liki kaikki rodut edustet-
tuina. Joitakin vuosia sitten Limousinit jdivat pois niiden siitos-
kasvatuksen keskityttyd yhteen paikkaan ja Simmentalit tulivat
muutama vuosi aloituksen jalkeen.

"Raskaiden rotujen osuus on lisddntynyt. Eniten on pulaa nu-
posta, pienen syntymdpainon ja hyvdn kasvun periyttdvistd
Charolaissonneista’, Vehkaoja kertoo.

Luonne ja jalat tarkeimmat

Vivili YIénen on erityisen ilahtunut siitd, ettd luonteen merkitys
on oivallettu ja ymmadrretty. Huonoluonteisia sonneja ei poika-
kotiin endd edes l3heteta.

"Meille luonne on iso tyoturvallisuustekija, koska sonneja
kdsitellddn paljon. Arka ja panikoituva eldin tartuttaa helposti
kdytoksensd muihin saman ryhman eldimiin, jotka voivat ndin
joutua epdilyksen alle ilman omaa syytaan. Joskus arveluttava
luonne tulee esille vasta voimakasta painetta aiheuttavissa ti-
lanteissa, vaikka pdivittdisessa kasittelyssa eldin olisi hyvaluon-
toinen ja syntymatilalla kdyttdytynyt moitteettomasti. Tallaiset
karsitaan aina pois siitoskdytdstd’, Vivili Yionen kertoo.

Sonnit punnitaan kerran kuukaudessa, rakennearvostellaan
kevadlla seka tehdaan kivestutkimus ja mitataan selkdlihas ult-
raddnelld. Kasittelytilanteita on siis lukuisia pitkin kasvukoetta.

Vivili Yloselle on kunnia-asia, ettei heiddn kasvattamostaan
lahde sonnia, joka ei ole kasiteltdvissa. Eldimen on kunnioitetta-
va ihmistd ja oltava turvallinen kasitella.

"Sonninostajat haluavat padsaantoisesti nupoja sonneja, kos-
ka he pyrkivat pitdamaan koko karjan nupona. Nupoutetutkin
menevat nykyisin huonosti kaupaksi, koska nupoutus kaikkine
toimenpiteineen ei emotiloja houkuta’, Vehkaoja lisda.

"Turhauttavinta ovat vasikat, joista ndkee jo syksylld, ettei
niistd ole siitoskdyttoon. Kuitenkin niidenkin kohdalla tehddan
sama tyd kuin muidenkin. Ne ovat my®s huonoa mainosta la-
hettaneelle tilalle” Vivili lisaa.

"Simmental on rotu, jossa kehitys on ollut voimakkainta. Kas-
vy, lihakkuus ja rehuhydtysuhde ovat parantuneet vuosien ai-
kana huomattavasti’, Ylonen kuvailee. "Ehka olisin toivonut
muiltakin roduilta selkedmpaa parannusta.’

Hoitajan silmiin angussonnit ovat vuodesta toiseen tasaisia
ja tasavarmoja. Charolaisjalostajien han toivoisi lihakkuuden ja
kasvunopeuden ohella kiinnittdvan huomiota erityisesti jalka-
rakenteeseen.

"Vaikka hyva jalkarakenne on tdrkea kaikilla roduilla, korostuu
se raskaammilla roduilla’ hdn huomauttaa. "Toki temperament-
tierotkin rotujen valilld vaikuttavat myos jalkavammoihin!

Myds alkuvaiheen erityisen kova kasvu altistaa selkedsti jalko-
jen pettdmiselle. Varsinkin jos kivenndis- ja hivenruokinta ei ole
ollut jo emon tiineysvaiheessa kohdallaan.

"Kotoisten rehujen analysointi ja kivenndisrehun radtaldinti
sen pohjalta ei siis ole aivan turhaa hommaa', Ylénen sanoo.

Jalkarakenteen suhteen ollaan kasvattamossa tarkkoja, silld
siitossonnin jalkojen pettdminen on emotilalle kallis tikki.

"Jos jokin ottaa jalkarakenteessa liikaa silmaan, sonni karsi-
taan. Vaikka eldin muuten olisi kuinka hyva, ei siitd jalattomana
ole mitddn hyotyd’ Yldnen painottaa.

Rotuominaisuudet esiin

Ruokinta poikakodissa on suunniteltu rotukohtaisten kasvuta-
voitteiden mukaisesti. Kasvujen kehittymisen perusteella sa-
maa seosta voidaan jakaa kahdelle. Esimerkiksi charolais- ja sim-
mentalsonnit voi yleensa ruokkia samalla reseptilla.

"Toki tapauskohtaisesti ruokinnassa mennaan’, Ylénen lisaa.

Ruokinnassa johtavana ajatuksena on, ettd rodut pysyvat
ominaan ja niiden ominaispiirteet sdilyvat eikd niista tule tois-
tensa kaltaisia. Vivili Ylénen toivoo, ettd tdmd muistettaisiin
myds rotuja jalostettaessa.

"Jos esimerkiksi herefordsonni tarvitsee kasvaakseen hyvin
voimakkaan ruokinnan, se tavallaan ulkoistaa itsensa rotujen
joukosta. Se ei kuitenkaan pdrjaa kasvussa ja lihakkuudessa paa-
terodulle. Sen vahvuudet ovat ihan muualla ja niitd tulisi vaalia
padamadratietoisesti’, han jatkaa.

"Pihvinaudan vahvuus on siing, ettd se voi kdyttda ihmisille
sopimattomia rehuja hyvadkseen. Erityisen voimakkaalla ruokin-
nalla ei tehdd kestavid eldimia missddn rodussa’, han uskoo.




"Rehunkayttokyky on térked ominaisuus. Kun ruokinta ei ole
liian voimakas, tulee tdma ominaisuus paremmin esille””

Rotukiistelyyn ei Vivili YIdsestd saa osallistujaa. Kaikilla roduilla
on omat hyvat ominaisuutensa, joita niiden kohdalla on jalos-
tettu. Selkeille rotukohtaisille jalostuspddamaarille sen sijaan olisi
farvetta.

"Lihan markkinoinnin kannalta rotujen runsaus on varmasti
haaste, mutta toistaiseksi enemman haittaavat vaihtelut rotu-
jen sisdlla. Lihantuotannon kannalta ei kovin monen tyyppista
eldinta tarvita. Alan tarkoitus on kuitenkin tuottaa lihaa ja kovas-
sa kilpailussa parjatakseen sen tulisi olla tasalaatuista. Sitd kirja-
va eldinaines ei palvele’, Vivili Ylonen tiivistaa.

Valituksia harvoin

Reklamaatioita sonneista tulee harvoin ja yleensa ne liittyvat tii-
neytyskykyyn. Luonne on moitteen aihe hyvin harvoin ja silloin-
kin taustalta 10ytyy usein eldimen kipu.

Poikakodista ostetun sonnin mukana tulevat sonnin terveys-
ja rekisterdintipaperit, kantakirja ja neuvontakirje. Ostajan toi-
votaan olevan yhteydessa heti, jos sonnin kanssa ilmenee on-
gelmia.

Vivilille on kertynyt laaja tuttavapiiri, joten monista sonneista
saa palautetta vield niiden Idhdettya toihin tiloille. Joka ryhmds-
td erottuu aina persoonallisia sonneja, jotka jddvat mieleen.

"Positiivista palautetta on tietysti mukava saada ja hienoim-
malta tuntuu ndhda sonnien jalkeldisid esimerkiksi sosiaalisen
median kautta. Negatiivinen palaute ei tietenkdan tunnu hyval-
le, mutta toisaalta se vie toimintaa tehokkaimmin eteenpaéin’,
Vivili sanoo.

Vaikka Vivili ei itse ole jalostaja ja sonnien myynnin hoitaa
AtriaNauta-palvelu, ottavat emotilat hdneenkin yhteyttd ja ky-
selevat sopivaa sonnia itselleen. Vuosien mydta Vivilille onkin
muodostunut mutu-tuntuma siitd, mikd sonni ketdkin voisi
kiinnostaa

"Joskus on kdynytkin niin, ettd sonnin on ostanut juuri se tila,
jota olin mielessani ajatellutkin’, Vivili naurahtaa.

Jalostajan nayton paikka

Toiminnan lapindkyvyys on vuosien myota lisddntynyt ja ter-
veysvaatimukset kiristyneet.

"Jos vasikoitaan aikoo syksylld tarjota kasvattamoon, on ter-
veysvaatimusten suhteen oltava likkeelld hyvissa ajoin. Kaikki-
en jalostajien on oltava erityistasolla terveyden suhteen’, Veh-
kaoja muistuttaa.

Vivili Ylénen pitda siitossonnikasvattamoa jalostaville tiloille
hyvdna mahdollisuutena tuoda itsensé esille.

"Olettaisin, ettd mahdollisuus kiinnostaisi tiloja enemmankin.
Toki siind asettaa itsensd ja karjansa julkisesti likoon, mutta ei
sonnien myynti suoraan tilaltakaan valttdmatta helppoa ole il-
man "nimed’, han arvelee.

Eri tilojen vasikat ovat kasvattamossa samalla viivalla, jolloin
vertailu niiden valilld on luotettavampaa. Sonneja lahettavat ti-
lat ovat nykyisin aikalailla vakiintuneet.

Pienend haittana on, ettd harvojen tilojen eldinvalinnat vai-
kuttavat kasvattamon sonnivalikoimaan. Vehkaoja kannustaa-
kin jalostavia tiloja siemennyksiin.

Vuosia siitossonnikasvattamotoiminnassa mukana olleet ja-
lostukseen panostaneet tilat ovat tehneet hyvaa tulosta son-
niensa myynnilld. Ajatuksella kasvatukseen valitut sonnit ovat
tilalle mainosta seuraavillekin vuosille.

Kesken kasvatuskauden poikakodin johtajattarelta ei heru
tarkkaa arviota siitd, millaisia sonneja tand vuonna huutokaup-
paan tulee. Selvimmin ndkyy, ettd hyvid simmentaleja on myyn-
nissd tandkin kevddnad ja hyvia 16ytyy kaikista muistakin roduista.

Sonninostajien kannattaa seurata kasvukokeen ja karsintojen
edetessa pdivittyvia listoja.

Teksti: Feva-Kaisa Pulkka

Aarne Ylbnen jakamassa jonotusnumeroita tutkimukseen.

Pysy kehityksen harjalla,
panosta laatusonniin!

HKScanin perinteinen Sonnihuutokauppa
jarjestetaan taas lauantaina 23.4. Tammelassa.
Kuukausiseurannassa on satoja aberdeen angus-,
charolais-, hereford-, limousin- ja simmentalsonneja,
joista vajaa sata valitaan itse sonnihuutokauppaan.

Seuraa tapahtuman viestintda osoitteessa:
www.hkscanagri.fi/sonnihuutokauppa
ja merkkaa ajankohta kalenteriisi

- néhdéén Tammelassal

Terveisin,
Juhani Numminen
Tuotantoneuvoja
0400 854 211

HASCAN

Tayden palvelun
jalostusasiantuntija emolehmatilalle

B Osallistumalla emolehmatarkkailuun kehitat karjasi ja rodun tasoa

B Saat uusia sukuja karjaasi parhailla ks-sonneilla, jotka on valittu yhteistydssa
rotuyhdistysten kanssa.

Tiineystarkastusten avulla selvitat tyhjat emot ajoissa

Joustavilla ja ammattitaitoisilla siemennyspalveluilla tineytat emosi katevasti
ilman astujasonnia

Kantakirjauksella todennat elaintesi rotupuhtauden

Jalostussuunnittelulla onnistut eldinvalinnoissa
Rakennearvostelulla luot kestavyytta karjaasi

Ota hte ta' Faban kumppani
yhteyt @ VIKINGGENETICS
Kaisa Sirkko o,

puh. 020 747 2052
gsm 0400 614 084
kaisa.sirkko@faba.fi

www.faba.fi



Kevaan 3 sonnihuutokauppaa!

Tammelan huutokaupassa 2015 pdcdmeklarina toimi Juhani Numminen.

Limousin
Sonni-
huutokauppa
23.4.2016
Alavieskassa

Vain parhaimmisto valikoituu myyntiin

Jalkavika, hidas kasvu tai rodulle epdtyypillinen lihaksikkuus
ovat esimerkiksi syitd, joiden pohjalta yli 80 sonnin joukko pie-
nenee vdlitarkastuksessa, ennen valintaa myyntiin tulevaksi ryh-
maksi. Jarkko Kaarialan tilalla toimivassa Limousin-poikakodissa
on meneilldan térkeat viikot, kun huutokauppapdiva lahestyy.

Sonnit eivat saa
alkupisteita eldinkorttiensa mukaan

"Myytdvaksi ajateltujen sonniehdokkaiden saavuttua kasva-
tukseen ensimmadisena ei katsota eldinten sukutauluja ja mah-
dollisia odotusarvoja, vaan aloitetaan ruokinta, kasittely ja
silmdmaardinen tarkkailu. Hyvin kayttaytyvat, kasvavat ja ra-
kenteeltaan kehittyvat sonnit erottuvat kylld joukosta nopeasti’,
kertoo Jarkko.

Vuonna 2015 ostajat hakivat
maltillisia syntymaépainoja, hyvaa jalka-
rakennetta ja lihantuotantokykya

Huutokaupassa on myos tana vuonna paikalla asiantuntemus-
ta sonnivalintaa varten. Faban jalostusneuvojat sekd sonnien
lahtotilojen edustajat auttavat mielellddn sonnien valinnassa, ja
sonnin huutamisenkin voi antaa muiden tehtavaksi, jos ei itse
paase paikalle.

Sonnin valintaan kannattaa panostaa

Erilaisia sonneja 16ytyy erilaisiin kdyttotarkoituksiin. Omasta kar-
jasta pitdd tietdd, mitd asiaa sonnin halutaan karjaan tuovan.
Emoaineksen parantaminen on pitkdjanteistd tyotd, ja usein
tarvitaankin sekd emolinjaa tukevaa ettd teurasominaisuuksia
tuovaa sonnia.

Huutokaupasta kannattaa ostaa

Huutokaupasta ostettu sonni on etuoikeutettu edullisiin yh-
teiskuljetuksiin, mutta huutokaupan jalkeen myydyt sonnit jdi-
vat tdstd edusta paitsi. Huutokaupan jalkeen myytyjen sonnien
l&htohinta on ollut vahintaan huutokaupan keskihinta, eli osta-
malla huutokaupasta on mahdollista saada edullisempi hinta
ja kuljetus.

Tarttuvia tauteja vastaan
myos sonnikaupoissa

Sonnihuutokauppatoimintaa on nyt ollut neljatta vuotta, ja sita
on pyritty kehittdmaan saadun palautteen pohjalta. Yksi keskei-
nen huomion kohde on ollut tarttuvien tautien torjunta. Kun

iso madra eldimia kerdtdan eri kasvattajilta yhteen paikkaan ja
sieltd myydyt sonnit siirtyvat uusille omistajilleen, tautitorjun-
nan merkitys on keskeinen tulevaisuuden turvaaja. Poikakodis-
sa lahdetdan siitd, ettd esimerkiksi Mycoplasma Bovis -vastus-
tusohjelmaan kuuluvat seka lahtotilat ettd poikakotia yllapitava
tila, joka kuuluu kokonaisuudessaan vastustusohjelman A-ta-
solle. Tarttuvien tautien levidminen Suomessa on monesti kyt-
keytynyt eldinkuljetuksiin, ja siksi valvottu sonnikasvattamo on
luotettava ostopaikka. Emolehmatilojen valisessd eldinkaupas-
sa on suositeltavaa, ettd eldimet ostetaan NASEVAAN kuuluvilta
tiloilta ETU-terveystodistuksen ja voimassa olevan salmonella-
ndytteen kera.

Saara Rantanen

HKScanin
Sonni-
huutokauppa
23.4.2016
Tammelassa

Poikkeuksellisen hyvia sonneja kaupan

Perinteinen HKScanin Sonnihuutokauppa jérjestetdan lauantai-
na 23. huhtikuuta Tammelassa jo 14. kerran.

Kuukausiseurannassa on parisen sataa Aberdeen Angus-,
Charolais-, Hereford-, Limousin- ja Simmentalsonnia, joista va-
jaa sata valitaan itse sonnihuutokauppaan.

"Tand kevaana sonnien taso on todella korkea, suorastaan
poikkeuksellisen korkea’, kertoo rotukarjasta vastaava vanhem-
pi asiantuntija Juhani Numminen.

Tutustu seurannassa oleviin sonneihin:
hkscanagri.fi/rotusonneja-kaupan

Merkkaa ajankohta kalenteriisi — ndhddan Tammelassa!

AtriaNauta
sonni-
huutokauppa
27.4.2016
Pieksamaella

Tule huutamaan omasi

A-Tuottajat Oy toivottaa tervetulleeksi AtriaNauta siitossonni-
huutokauppaan, joka pidetdan keskiviikkona 27.4. 2016 osoit-
teessa Suonteentie 241, Pieksamaki.

Sonnien esittely alkaa klo 10 ja huutokauppa avataan klo
11.30 alkaen.

Sonninostajien kannattaa seurata kasvukokeen ja karsintojen
edetessa pdivittyvia listoja AtriaNaudan nettisivuilta.




Korkkarit,

lenkkarit, sukset

vai saappaat?

Meistd jokainen voi valita tilanteeseen sopivat jalkineet, mutta
nauta kdvelee samoilla sorkillaan ympéri vuoden ja ldpi eldman-
sa. Kaikki tieddmme, kuinka epamukavaa on liikkkua huonoilla
kengilld. On aika kiinnittaa katse ja huomio eldinten jalkoihin ja
sorkkiin! Kevét, kesa ja laidunkausi hdadmottavat, joten kannat-
taa katsastaa karjaa mahdollisten sorkkavikojen suhteen.

Sorkkien hoito voi tuntua joskus vahan turhaltakin, mutta sil-
1a voi myds sadstda paljon. Hyvin likkuva eldin sy6 kunnolla ja
tuottaa hyvin. Sorkkiin liittyvia ongelmia on monia: ruokinta,
olosuhteet, perinndllisyys yms. Varsinkin astujasonnin sorkkiin
pitdisi kiinnittda jo nyt kevadlld huomiota, jotta kesa sujuisi on-
gelmitta.

Suomen Limousinkasvattajat ry:n jarjestdma sorkkahoito-
pdiva pidettiin lisalmen Runnilla joulukuun alussa. Koulutuk-
seen osallistui joukko aiheesta kiinnostuneita emokasvatta-
jia. Sorkkahoidon opettaja Heli Grohn kertoi ensin teoria-asiaa
sorkkahoidosta, sorkkasairauksista ja nautojen elinympariston
vaikutuksista sorkkaterveyteen. Aamupdivdn teorian jalkeen
siirryttiin kaytdnnon harjoituksiin teurassorkilla. Materiaalia 16y-
tyi kattavasti: mehevid kierresorkkia, sorkkakuumeen runtele-
mia sorkkia, paiseita sekd valkoviivan repedmid. Kaikki osallis-
tujat saivat itse kokeilla ja harjoitella rallakoiden ja puukkojen
avulla perusasioita. Tavoitteena oli, ettd jokainen pystyisi kurssin
jalkeen véhintaankin tunnistamaan ongelman ja sen syyn, seka
mahdollisesti antamaan ensihoidon sorkkavaivasta karsivélle
naudalle. lltapdivélla iloinen puheensorina ja rallékodiden ddnet
tdyttivat hallin. Oppimansa perusteella ainakin osa kurssilaisista
on rohjennut huoltaa itse oman karjansa sorkkia kotinavetoissa.

Osallistujilta saatujen kiitosten ja kehujen my6td suunnitel-
laan jatko- ja uusintakurssia, mikali kysyntda loytyy. Ajatuksena
olisi tarjota kyseista koulutusta kaikille emolehmatilallisille kar-
vanvdriin katsomatta. Jos olet kiinnostunut, ota yhteyttd sahko-
postilla osoitteeseen limousin.fi@gmail.com

Teksti/kuvat Johanna Jantunen, Ulla Hoopakka

Ylamaankarjatiloilla

OSTETAAN TEURASKARJAA
RAHTITEURASTUS
RAHTILEIKKUU

LIHA HIETANEN OY

Puh. (03) 5141533 - www.lihahietanen.fi

~

J

ovet avoinna

18.6.2016

Suomen Highland Cattle Club ry jarjestda yhteistyossa jasen-
tilojensa kanssa valtakunnallisen Avoimet Ovet -pdivan lau-
antaina18.6.2016.

Mukana olevat 32 tilaa avaavat ovensa kuluttajille, kasvatta-
jille ja muille pihvilihantuotannosta kiinnostuneille. Jokaisella
tilalla pdasee tutustumaan tilan toimintaan, eldimiin ja karjan-
kasvatukseen. Niin kuluttajille kuin vaikkapa uusille kasvatta-
jille péiva on hieno mahdollisuus tulla tutustumaan yldmaan-
karjatiloihin.

LISATIETOA
www.highlandcattle.fi

Hauhon Myllarit Oy
jalostaa viljasi tilakohtaiseksi taysrehuksi.
Tilasekoitus on edullinen ja vaivaton ratkaisu.
Tiedustele uuden asiakkaan tutustumishintaa.

HAUHON MYLLARIT
040 552 6671, myllarit@hauhonmyllarit.fi
www.hauhonmyllarit.fi




KARJATILAN VARAOSAT JA KONEET
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Lantavaunut

RANTOLAN
ANGUC

ANGUS JALOSTUSELAIMIA
SOTKAMOSTA

Janne Lukkari
Rekivaarantie 27
88600 Sotkamo

Puhelin 040 5233 700
ja 0400 211 674

CARVANAN
ANGUC

JALOSTUSELAIMIA

Katariina ja Kalle Sarvana
Sarvanantie 172
34420 MUROLEEN KANAVA
Puhelin 040 7396 386
katariina.sarvana@angus.fi

VANHA-ANNILAN
ANGUC

MYYTAVANA
JALOSTUSELAIMIA

Lauri Annila
Annilantie 90
37600 Valkeakoski
Puhelin 040 828 5051

Karja terveeksi
ja tuottamaan

CHARCLATSTALOSTIUXSEN KARTESS A
JALOSTUSELAEMEA MSAFTAVANA

VASTUS TAMATTOMAN MVAA
PIEVALLITHIAA =
i@ ennakkerilauksesia

Steramyyniia

Tﬁ@gﬁf@ﬂ@ﬁf
Am@

100, 87200 S
Ml. @3 340 6890 /m 59. 5738
ane-nariereserlew@finnbeaf

0440 472 250
Millolankuja 25
09520 Millola
www.millola.com

SO oeas 720600 060 720 300

NUOLUX-NUOLUKIVET

Nuolux ‘ 040 7759 888

Vehmaantie 1331, 23600 Kalanti

Tiedustele tuotteita
alue-edustajaltasi

vilomix.fi/edustajat

Monipuolinen, runsaasti magnesiumia
sisaltdva nuolukivi kivenndis- ja hiven-
aineldhteeksi laitumelle ja navettaan. Nuo-
lux sisaltad magnesiumin lisdaksi kalsiumia,
fosforia, natriumia seka monipuolisesti hi-
venaineita ja ADE-vitamiineja.

Nuolux Tunnutus

Nuolukivi ummessaoleville naudoille. Sisal-
taa kivennaisaineet ja hivenaineet oikeissa
suhteissa ja soveltuu ainoaksi ummessaolo-
ajan kivennaislahteeksi.

WWW.VILOMIX.FI

Vilomix Finland Oy ﬂ

trggte lomi
almio
21230 Pam0_ o Vilomix

www.vilomix.fi Cultivating Value

www.vapola.fi

Kalusteet karjasi
hyvinvointiin.

. .

www.tokki.fi

RAHTITEURASTUS JA
PALOITTELUPALVELUT

SAVO-KARJALAN LIHA
Puh. 017 261 8919
www.savokarjalanliha.fi

LUOMUHYVAKSYTTY.
SUORITAMME
RAHTITEURASTUSTA.
MYOS LEIKKUUPALVELU
KAUTTAMME.

Puh. 040 748 2633
Makeldnkatu 1, 38250 Sastamala
juha.greus@
sastamalanteurastamo.fi

www.sastamalanteurastamo.fi




Samuli Naaralainen

HYVASUKUISIA 040 5588 458

Ushiniementie 565

JALOSTUSELAIMIA 35300 Orivesi MM/
A/

samuli.naaralainen@gmaﬂ.com / hKaupunk om7 hC]dEhrdlrr ncrzhda ja kkoke;? paljon stkaz;ei r/sen
lyhyessd ajassa; Idhde tutustumaan kulttuuriin, arkkitehtuuriin,
HENRIK J ENSEN paikallisiin herkkuihin ja nauttimaan uusista maisemista!
0400 1 24 3 64 ’ Kysy myos edullisia liityntdkuljetuksia lentokentdlle ympdri Suomen!
KB HEREFORD - AMSTERDAM, 3pv GDANSK, 4pv
WWW IN KE RE F I 13.5.,10.6.,15.7,, 599 15.4.,106.,8.7., 559€
: : a7 g 198, ak D99€ 58,710 ak
wnw.piittalahereford.fi A e

284,96, 147,88, 6.7.29,5.10,
20 ak 309€ 51717510 699€

—_— : i DUBLIN, 4pv MUNCHEN, 4
C HARO LAI S S O N N E JA www.kanttura.com Leikkuu- ja pakkauspalvelu 154,236,147, 195, 9_6,,21,7_,pv
HYVAT ]ALOSTUS OMINAISUUDET puh. 020 - 734.7470 Laatua ja helppoutta lihan suoramyyntiin. 19.8,9.9.,309. alk. 559€ 11.8.,8.9. a|k.679€
kantturaoy@gmail.com Léhituotteenkin pitéd olla laadukas.
JA LIHAKKUUSARVOT. CAVTAT Kroatia, 4V~ KOGPENHAMINA, 3-4pv
Kanttura Oy on lihaliike Salossa. Meidan tarkoituksemme on vied4 Suomalaisten PR 55,36, 147,
o s . e . karjatilojen tuotteet suorinta tietd Suomalaisiin ruokapdytiin. %8300, ak639€ 98,2110, ak429€
Salmensuun sonnipoikia, seka tllasonneista etia siemennyksesta, LASSE HANNOLA MATTI HANNOLA ot o s | oua o oakkausta. Pabt
. i e teemme naudan, sian ja lampaan rahtileikkuuta ja- pakkausta. Palveluitamme intasis. R A
150:n sonnihuutokaupassa 23.4. Tammelassa. PUHELIN 040 5163 805 PUHELIN 0400 777 999 ovat: raakakypsylys, raataloidyt leikkuureseptit, jauhelinan valmistus, lntokentihalituboes ohrossa o smentioin ko onkiionos o Cavat)
TERVETULOA TUTUSTUMAAN ]A OSTOKSILLE! vakuumipaketointi haluttuun pakettikokoon, etiketdinti seké myyntilajitelmien teko.

MTY HAN NOLA LAS SE JA MATTI Me pystymme késittelemaén kaiken ikéisten eléinten ruhoja - myés luomu. MA’“P”IA’

OTA YHTEYTTA: Antti Toivonen p. 0500 785 543 ELIMAENTIE 2192, 47200 ELIMAKI matkapojat.ﬁ oan

sahkoposti: mari@salmensuu.com
0s: Lanilantie 77, 21570 Sauvo WWW.HANNOLANCHAROLAIS.COM KANTTURA Myyntipalvelu: 010 2323 200 ake5-15,tope 175101430
WWW.salmensuu. com Puhelut 8,35 snt/puh + 3,2 snt/min, matkapuh.19,2 snt/min. Palvelumaksu 0€/netistd,
kiertomatkat, kaupunk|lomat Aslekl;aeilam%‘sglsstlgli\s/; I%((l)(ijamrual;(t)?égtﬁ)s%Hlnnat ovatalk-| hIntOJa /hl6.
7
KATTO- JA SEINAPELLIT
’]]-TORS_\/ l K l‘l EREFO RD Simmental-jalostusta vuodesta 1991 SUORAAN VALMISTAJALTA
L \1/ Johanna Taipale 040 8235 938 E|:Ii;.l'-E|
Bjorn von Konow 040 544 7409 Jouko Taipale 0400 661 379
Vast. karjakko Liisa Linna 040 961 8590 Jasmine Ta|pa|e 0408235210 r':l:
ooo www.thorsvikhereford.fi ooo www.lahistensimmental.fi _Linjalantie 4, KYYIARVI | taipaleenteras.fi [H] ‘
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TERISTEN KARTANO
HEREFORD & ANGUS-
JALOSTUKSEN KARJESSA

Antti Veraviainen 0500 835 084




Liity
Pihvikarjaliiton
jaseneksi

Pihvikarjankasvattajien liitto on suomalai-
sen naudanlihantuotannon puolestapuhuja.
Olemme ainoa edunvalvontayhdistys, joka
asettaa lihakarjan kaikessa etusijalle.

Pihvikarjankasvatuksen osuus lihantuotannosta on kas-
vussa, samalla kun kuluttajien mielenkiinto ruoan laatua
ja alkuperaa kohtaan lisdantyy. Suomalaisten vuosittain
kuluttamasta naudanlihasta noin 15 % on kotimaista pih-
vikarjan lihaa. Tavoitteemme on, ettd tdma osuus kasvaa
entisestaan.

Pihvikarjaliiton tehtavana on kertoa suomalaisesta, eetti-
sesti korkeatasoisesta pihvilihantuotannosta. Meille on
kunnia-asia, etta pihvikarjaa kasvatetaan vastuullisesti,
eldinten hyvinvoinnista ja ymparistonakokohdista huo-
lehtien.

Tuemme, kehitdmme ja edistdmme kaikin kaytettadvissa
olevin keinoin pihvilihan lisdarvoa tukevia toimia. Seu-
raamme markkinatilannetta ja paatoksentekoa, vaikutam-
me suoraan paattdjiin ja virkamiehiin, annamme lausun-
toja ja olemme mukana tydryhmissa sekd alan hankkeissa.

Pihvilihan tunnettuuden parantaminen edellyttaa vaikut-
tavuutta ja joukkovoimaa. Tassa onnistutaan parhaiten
tekemalla yhteistyota pihvikarjankasvattajien ja koko tuo-
tantoketjun kanssa. Liiton painoarvoa mitataan sen jasen-
kunnan kattavuudella — toki sindkin haluat olla mukana
vaikuttamassa parempaan tulevaisuuteen?

Tata teemme:

«  Pihvikarjaliiton asiantuntemusta hyddynnetaan
tyoryhmissd, joissa esimerkiksi muotoillaan maa-
talouden tukiehtoja.

- Vaikutamme kannanotoin ja lausunnoin seka ole-
malla suoraan yhteydessa poliitikoihin, virkamiehiin
ja viranomaisiin lihakarjan kasvatusta tai eldinten
hyvinvointia koskevissa kysymyksissa.

« Julkaisemme kolme kertaa vuodessa ilmestyvaa
Pihvikarja-lehted, joka tavoittaa pihvikarjaa kasvat-
tavat maatalousyrittdjat, alaan liittyvat paattajat ja
asiantuntijat. Jasenille lehti jasenetu, joka postitetaan
kotiin. Jdsenet saavat lehdesta my&s ilmoitustilaa
jasenhintaan.

« Olemme mukana alan messuilla, ndyttelyissa ja ta-
pahtumissa, joissa pihvikarjaa tehdaan tunnetuksi.

- Pihvikarjaliiton seminaareissa ja koulutustapahtumis-
sa saa hyodyllistd ja tuoretta tietoa ajankohtaisista
asioista.

- Teemme yhteistyota kaupallisten sidosryhmiemme
kanssa pihvilihan tunnettuuden lisddmiseksi kulutta-
jien keskuudessa.

- Liitto tarjoaa jasenilleen mahdollisuuden tavata mui-
ta pihvikarjankasvattajia, tutustua ja verkostoitua.

Liittymisen voit hoitaa helposti osoitteessa:
www.pihvikarjaliitto.fi

Jasenhinnat 2016
Henkilojasen 130 €
Yhdistysjasen 200 €
Kannattajajasen 500 €

Jasenhintojen alv. 0 %.
Jasenhinnat vahvistetaan vuosittain Liittokokouksessa.
Pihvikarjaliitto pidattaa oikeuden jasenhinnan muutokseen.

www.pihvikarjaliitto.

Yhteistyossa
Pihvikarjaliiton
kanssa

Tervetuloa mukaan Pihvikarjaliiton kannattajajaseneksi!
Kannattajajdsenille etuna logonakyvyys Pihvikarjaliiton lehdissa ja
bannerndkyvyys netissa www.pihvikarjaliitto.fi

Jasenhinnoissa alv. 0 %. Muutokset mahdollisia.

MMINg g
s <5 Y Vilomix

Cultivating Value

LITY PIHVIKARJALIITON JASENEKSI!

KYLLA, haluan/haluamme liittya:
[] Henkilojaseneksi, 130 €/vuosi
[] Yhdistysjaseneksi, 200 € / vuosi (alan yhdistykset)

[] Kannattajajdseneksi, 500 € / vuosi (yritykset, muut yhdistykset)

" limoitan muuttuneet yhteystietoni

Nimi

Tila/yritys/yhdistys

Osoite

Puhelin

Sahképosti

WWW-Sivut

www.matkapojat.fi

Tili ja tarkastus
Olli Lehtimaki Oy
Patsiniementie 9

37800 TOLJALA
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PIHVIKARJALIITON HALLITUS

Antti Veravainen, puheenjohtaja (Akaa)
Puhelin 0500 835 084 — antti.veravainen@pihvikarjaliitto.f

Anssi Hinninen, varapuheenjohtaja (Rautalampi)
Puhelin 0400 579 432 — anssi.hanninen@pp1.netsor.fi

Anu Juurakko (Lohja)
Puhelin 050-4326301- anujuurakko@gmail.com

Esa Karjalainen (Vaala)
Puhelin 0400 584 612 — esa.karjalainen@pp1.inet.f

Esko Rissanen (Pieksamaki)
Puhelin 0400 658953 — esko@hyvatuuli.f

Janne Raisdnen (Varkaus)
Puhelin 040 7158567 - traktoripalvelu@gmail.com

Juha Moisander (Orimattila)
Puhelin 0400 355504 - juha.moisander@phnet fi

Tero Hosike (Huittinen)
Puhelin 040 722 4914 - tero.hosike@dnainternet.net

VARAJASENET:

Pekka Kokkonen (lisalmi)
Puhelin 0500 995 160 — pekka.kokkonen@pp8.inet.fi

Hannu Parviainen (Nilsi3)
Puhelin 040 7042694 — hannuparvi@dnainternet.net

TOIMINTAKOORDINAATTORI

Susanna Heikkinen
Puhelin 040 588 1067 — susanna.heikkinen@pihvikarjaliitto.fi

OTA YHTEYTTA. LUODAAN YHTEINEN TULEVAISUUS!
KESKUSTELEMME MIELELLAMME LISAA!

www.pihvikarjaliitto.fi

Pihvikarjayhdistykset

Pihvikarjayhdistykset ovat olleet mukana
perustamassa Pihvikarjankasvattajien liittoa.
Jos olet kiinnostunut jostain tietysta rodusta/
roduista, kdy tutustumassa alla oleviin sivus-
toihin ja ota rohkeasti yhteytta !

Suomen Angusyhdistys ry

www.angus.fi
Puheenjohtaja Jyrki Ankelo
Puhelin 040 7759 888
Sihteeri Katri Strohecker
Puhelin 040 7033 423

Suomen Charolaisyhdistys ry

www.charolais.fi
Puheenjohtaja Matti Hannola
Puhelin 0400 777 999

Sihteeri Anne-Marie Rosenlew
Puhelin 040 590 5718

Suomen Herefordyhdistys ry

www.hereford.fi
Puheenjohtaja Jyri Tanner
Puhelin 040 591 3033
Sihteeri Hannele Moisander
Puhelin 040 8460 524

Suomen Highland Cattle Club ry

www.highlandcattle.fi
Puheenjohtaja Arja Primietta
Puhelin 040 716 0981
Sihteeri Johanna Ratia
Puhelin 050 368 1463

Suomen Limousinkasvattajat ry

www.limousin.fi

Puheenjohtaja Helena Kukkonen
Puhelin 040 5354 338

Sihteeri Johanna Jantunen
Puhelin 044 5503 191

Suomen Simmentalyhdistys ry

www.simmentalyhdistys.fi
Puheenjohtaja Jarkko Rautiainen
Puhelin 0440 886 086

Sihteeri Maarit Kallio

Puhelin 040 586 2887

LEIKKAA TALTEEN

pihvikarja

Pihvikarja -
pihvikarjankasvattajien oma lenti

limoitus Pihvikarja-lehdessa tarjoaa suoran yhteyden karjankasvattajien ja
alan asiantuntijoiden tavoittamiseksi.

Pihvikarja-lehti on suomalaisen naudanlihantuotannon puolestapuhuja. Lehted julkaisee Pihvikarjaliitto, joka
edustaa Suomessa kasvatetun, eettisesti korkeatasoisen laatulihan tuottajia. Liiton tavoitteena on parantaa
pihvikarjankasvatuksen tunnettuutta, edistaa pihvilihan arvostusta ja lujittaa jasentensa keskindista yhteistyota.
Lehti tavoittaa pihvikarjaa kasvattavat maatalousyrittajat, alaan liittyvat paattdjat ja asiantuntijat. Pihvikarjaliiton
sidosryhmille ja jasenille lehti on maksuton. My&s alan oppilaitokset voivat tilata lehted tarpeen mukaan vastik-
keetta. Muille vuosikerran hinta tilattuna on 30 €.

Jokainen Pihvikarja-lehti sisaltaa kirjoituksia alan tdrkeistd ja ajankohtaisista aiheista. Lehti palvelee lukijaa
kdytannon tyota lahelld olevilla reportaaseilla seka tieto- tai tutkimuspohjaisilla artikkeleilla. Lehdelle voi
mielelldan tarjota teksteja ja valokuvia, mutta toimitusneuvostolla on mahdollisuus valita julkaistavat aineistot.

Pihvikarja-lehden levikki on 2000-3000 kpl (huhtikuu 2000 kpl, kesakuu 3000 kpl, joulukuu 2000 kpl).
Lehti ilmestyy kolme kertaa vuodessa, nelivaripainettuna aikakauslehtena.

Kun haluat ldhestya tahoja, jotka kannattavat eettista ja korkeatasoista pihvilihantuotantoa tai
tuotteesi/palvelusi on suunnattu pihvikarja-ammattilaisille, tavoitat heidat helpoiten ilmoittamalla
Pihvikarja-lehdessa. Tervetuloa mukaan!

pihvikaﬁg Pih

Teemana laatuliha

JohannaMakela:
Pihvijalihapullat
ovatsuomalaista

ruokakulttutria

MarkusiMaulavirran
pihvilihavinkit

Arjen herkkuja
yauhelihasta

www.pihvikarjaliitto.fi




JVCHE

ILMOITUSHINNAT:
T ——

Takakansi 210%x 297 mm (+ 3 mm bleed, ylés 30 mm 1750 € kts. alta
korkea alue tyhjaa osoitemerkinnéille)
Etu- tai takakannen sisapuoli 210 % 297 mm (+ 3 mm bleed) 1500 € 1125 € kts. alta
Kokosivu sisasivuilla 210 %297 mm (+ 3 mm bleed) 1200 € 900 € kts. alta
Sisdsivuilla 1/2 sivu (180 x 130 mm) 850 € 635 € kts. alta
Sisasivuilla 1/4 sivu (85 x 130 mm) 500 € 250 € kts. alta
Sisasivuilla rivi-ilmoitus 95 x 60 mm 190 € 95 € kts. alta
Sisasivuilla rivi-ilmoitus 45 x 60 mm 100 € 50€ kts. alta

ETUPAKETTI 3,5:

Etupaketilla 3 ilmoitusta perushintaan tai jasenille jasenhintaan ja neljas ilmoitus -50 %.

ILMOITUSMYYNTI:

Armi Maenpad, puhelin 040 508 4161, armi.maenpaa@pihvikarjaliitto.fi

ILMOITUSAINEISTOT:

lImoitusaineistot painovalmiina PDF:na. Huomioi kokosivun ilmoituksissa 3 mm bleed, mikali aineistoa on
reunasta reunaan. Laheta rivi-ilmoituksiin tekstit sahkopostilla.

Aineisto-osoite: armi.maenpaa@pihvikarjaliitto.f

Mikali ilmoitus ei ole painovalmis, kysy etukdteen lisatietoja sen aineistovaatimuksista tai ilmoitusvalmistuksen
hinnoittelusta (040 722 5189 tai info@neitisievanen fi).

ILMESTYMINEN:

Pihvikarja-lehti ilmestyy 3 kertaa vuodessa.
Painosmadra kevdan ja loppuvuoden numerossa 2.000 kpl, kesan numerossa 3.000 kpl.
Julkaisija: Pihvikarjankasvattajien liitto ry.

Pihvikarjan ilmestymiskuukaudet ovat huhtikuu, kesakuu ja joulukuu.

www.pihvikarjaliitto.fi




Posti Green

OKRA

=se oikea maatalousniiyitely-

Oripaan lentokentalla
6.-9.7.2016

www.okramaatalous.fi
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